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SEGURIDAD: UNA REVOLUCION

PARA LA FOTOVOLTAICA

Una planta fotovoltaica contiene materiales muy valiosos
y su ubicacion en lugares remotos la convierte en un
objetivo para los robos por parte de organizaciones cada
vez mas especializadas en este tipo de delitos. Por esta
razon, las empresas de seguridad estan revolucionando
los sistemas de vigilancia de los parques fotovoltaicos

a traves de la integracion de los Tltimos avances
tecnologicos

MERCADO / PAG 22

DISTRIBUIDORES: LOS DESAFI0S
DEL MERCADO ESPANOL

Espafia se enfrenta a una serie de desafios especificos
que van desde la logistica y la dependencia de
proveedores internacionales hasta la normativa y la
evolucion tecnoldgica. Desde el sector destacan que, para
poder abordar estos retos es clave, entre otros, mejorar la
red de infraestructuras de transporte y almacenamiento,
apostar por una mayor colaboracion entre comunidades
autdnomas y llevar a cabo una inversion continua en
innovacion y capacitacion del personal

TECNOLOGIAS / PAG 30

BIPV: FOTOVOLTAICA EN
ARMONIA CON LA ARQUITECTURA

Los paneles Building Integrated Photovoltaic representan
una solucion para la construccion moderna que busca
realizar edificios de impacto cero y encuentra en estos
elementos tanto la produccion de energia limpia como
una funcion estructural. En este caso, los interlocutores
de distribuidores y productores son arquitectos,
disefiadores y empresas constructoras

AUTOCONSUMO:
ESTRATEGIAS Y RIESGOS

El autoconsumo fotovoltaico debe enfrentar el reto de obtener

financiacion privada para alcanzar el objetivo de 19 GW antes
de 2030, con el sector privado que debera invertir mas de
200 mil millones de euros. Ademas, los bancos deben ofrecer
productos financieros a largo plazo y adaptarse a nuevos
modelos de negocio

ENTREVISTA A
ISABEL GUEDEA
MEDRANO,
PRESIDENTA DE
SOLARTYS Y CEO
& COFUNDADORA
EN ENDEF SOLAR
SOLUTIONS

LA SEGUNDA EDICION
DE ENERGYEAR

El encuentro reunio a mas 350 profesionales del sector de

las renovables en el Hotel Riu Plaza De Espafia de Madrid el
pasado 12 de septiembre. En el evento, mas de S0 ponentes
profesionales de la autonomia energética y expertos lideres del
sector analizaron y debatieron sobre el futuro del autoconsumo
en Espafia

UE: EN AGOSTO, LOS PRECIOS
EN AUMENTO

Los precios de la mayoria de los mercados eléctricos subieron
con respecto a julio favorecidos principalmente por el aumento
de los precios del gas y el CO2. El descenso de la produccion
edlica y solar en gran parte de los mercados también fomentaron
esta tendencia, a pesar de registrarse una menor demanda en la
mayoria de los mercados
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. ESTRUCTURA DE LA GENERACION DE AGOSTO 2024
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ESTRUCTURA DE LA GENERACION DE ENERO A AGOSTO 2024
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. ESPANA - NUEVA POTENCIA FOTOVOLTAICA
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El distribuidor aleman Krannich Solar
nombra a Javier Ortuno como CEQ
de su filial espanola

Krannich Solar ha decidido reforzar su equipo en Espafia nombrando a Javier
Ortufio como nuevo CEO de la filial espafiola. Esta decision responde al objetivo
de potenciar aln mas la presencia de Krannich en el mercado ibérico, consoli-
dando las relaciones comerciales y reforzando su liderazgo en la distribucion de
soluciones energgticas renovables. Javier Ortufio cuenta con mas de siete afios
de experiencia en el sector de la energia solar fotovoltaica, con un enfoque en
los segmentos industrial y comercial y una sdlida trayectoria en el sector B2B.
Su llegada, seglin ha comunicado la empresa, representa un estimulo para los
ambiciosos planes de crecimiento de Krannich en Espafia.

“Mi carrera ha estado marcada por la pasion de mejorar la experiencia del clien-
te en el sector de la energia solar. Mi mision en Krannich Solar es clara: continuar
fomentando el crecimiento, la eficiencia y la innovacion en el sector, garantizan-
do que nuestro equipo siga ofreciendo soluciones energgticas renovables y
sostenibles que generen un impacto positivo en nuestras comunidades y en el
medio ambiente”, declard Ortufio.

Con mas de 1.200 empleados y presencia en 31 paises, Krannich Solar tambien
tiene una trayectoria consolidada en Espafia, siendo la filial espafiola una de las
primeras de la empresa en establecerse en la Peninsula Ib&rica.

Laura Mattu, nueva business developer
de SolarB2B Espana

A — ¢

SolarB2B Espafia se complace en anunciar la incorporacion de Laura Mattu a su
equipo. Laura nacidé en Roma y vive en Valencia desde hace 4 afios. Comenzo a
trabgjar este septiembre para Farlastrada, la editorial de SolarB2B Espafia, como
Business Developer. Licenciada en Arquitectura con un master en Gestion de
Proyectos, tiene una experiencia internaciondl (Itdlia, Inglaterra, Panama, Espa-
Aa) en el dmbito de la arquitectura sostenible y las energias renovables. Trabgjo
durante tres afios como Business Developer Itdlia para Energyear, una empresa
importante que organiza congresos sobre Energias Renovables en América

Yy Europa. Desde septiembre, ha comenzado a colaborar con SolarB2B como
Business Developer Espafia. «Es un honor formar parte del equipo de SolarB2B
Espafia», nos comunicd Laura. «iGracias por darme esta oportunidadly. SolarB2B
Espafia también le agradece y le desea mucho &xito en su trabgjo.

Andrea Chevallard asume el cargo
de Country Manager Iberia para
Green Power

Andrea Chevallard, ex country manager de Sunerg Solar, ha anunciado que
ha asumido un nuevo desdfio profesional como Country Manager Iberia
para Green Power. En este puesto, liderard la distribucion de los productos
Huawei FusionSolar Espafia tanto en Espafia como en Portugal. Esta deci-
sion marca un paso importante en la carrera de Chevallard, quien ahora se
enfoca en la expansion de la tecnologia solar en el mercado ibérico.

«En un mundo que avanza hacia la sostenibilidad y la transicion energé-
tica, me siento orgulloso de formar parte de una empresa comprometida
con €l futuro» declard Chevdllard. Green Power, a través de las soluciones
innovadoras de Huawei FusionSolar, se compromete a llevar tecnologias de
vanguardia a hogares y empresas, promoviendo un cambio positivo.
Chevdllard también expresd su agradecimiento a quienes lo han gpoyado
en su trayectoria profesionadl. «Estoy ansioso por colaborar con clientes, so-
cios y todo el equipo de Green Power para seguir expandiendo el impacto
de la energia renovable, concluyo.

La sdlida de Sunerg Solar y la incorporacion a Green Power subrayan la
creciente importancia del sector de las energias renovables, donde Che-
vadllard pretende desempefiar un papel fundamental en la transicion hacia
soluciones energéticas mas sostenibles.

Kostal Solar Electric: Fabrizio Limani
ha sido nombrado director de ventas
para el suroeste de Europa

Desde septiembre,
Fabrizio Limani es
el nuevo director
regional de ventas
para el suroeste de
Europa en Kostal
Solar Electric.

Con este nuevo
cargo, Limani apo-
yara el crecimiento
del grupo Kostal

y sus filiales en
Portugal, Espaiia,
Francia e Italia.
Limani, de 49 afios,
proviene de Smar-
tfox GmbH, donde
trabajo durante
casi dos afios como
director de ventas. Anteriormente, ocup®d el puesto de jefe de ventas
en Myenergy.

De 2019 a 2021, trabajo en Panasonic como responsable de la division
fotovoltaica en Europa. Anteriormente, tambiéen fue gerente de pais
para la filial italiana de Solarwatt.

De 2008 a 2018, trabajo en SolarWorld, llegando a ocupar el cargo de
responsable de ventas en los mercados del sur de Europa, Oriente
Medio y el norte de Africa.
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EDP suministrara energia a Bloomberg gracias a una planta hibrida

fotovoltaica-edlica en Espana

EDP Renewables anuncio el 3 de septiembre de 2024 la firma de un nuevo PPA
(Power Purchase Agreement) a largo plazo con Bloomberg. Seglin este acuerdo
de diez afios, el nuevo proyecto solar Rabosera de EDP Renewables, que se
encuentra en las fases finales de desarrollo en Espafia y que integra una nueva
planta solar junto a un parque edlico ya existente, producira suficiente energia
limpia para cubrir todo el consumo electrico de Bloomberg en Europa. El pro-
yecto solar se implementara cerca del parque edlico Rabosera, que ha estado
operativo durante mas de una década y esta ubicado entre los municipios de
Luna (Zaragoza) y Gurrea de Gallego (Huesca). Esta nueva instalacion hibrida
edlico-solar tendra una capacidad combinada de casi 40 MW.

Esta iniciativa refuerza el compromiso de Bloomberg de alcanzar el 100070 de
energia electrica proveniente de fuentes renovables para 2025, como parte del
programa global RE100, que reline a empresas comprometidas a utilizar Gnica-
mente energia renovable.

«Los proyectos hibridos son una opcion importante para aumentar la penetra-
cion de las energias renovables y optimizar el uso de la red». Declard Rocio Sicre,
Directora General de EDP Renewables en Espafia. «<En EDP estamos encantados
de seguir implementando esta tecnologia en varios mercados. Con este PPA
vinculado al proyecto solar Rabosera, podemos contribuir a los ambiciosos
objetivos energéticos de Bloomberg y colaborar con otra empresa de renombre
internacional».

Amy Springsteel, Directora de Sostenibilidad de Bloomberg, declard: «Este nuevo
e innovador acuerdo marca un avance significativo en nuestro camino hacia la
obtencion del 10090 de la energia electrica de fuentes renovables certificadas
para 2025, asi como hacia nuestro objetivo de reduccion neta de emisiones a
cero basado en la ciencia para 2040».

El nuevo proyecto solar Rabosera producira mas de 14 GWh al afio, con el 80970
de la produccion destinada al PPA de Bloomberg y las correspondientes certi-
ficaciones ambientales garantizadas a la multinacional durante diez afios. Este
acuerdo, el primero fuera de Ameérica del Norte, eleva a nueve el total de PPA de
energia renovable firmados por Bloomberg. Se preveé que para finales de 2024, la

ZZURRO

energia limpia proveniente de estos contratos a largo plazo cubrira mas del 80970
de la demanda eléctrica global de Bloomberg. La colaboracion entre Bloomberg

y EDP Renewables comenzo en 2015, cuando ambas empresas firmaron un con-
trato a largo plazo para suministrar energia limpia, proveniente de un parque eo-
lico de EDPR, a las oficinas de Bloomberg en Nueva York. En ese momento, fue

la mayor compra corporativa de energia renovable en el estado de Nueva York.
Este nuevo acuerdo refuerza alin mas la asociacion estratégica entre las dos
organizaciones y demuestra el compromiso de EDP de colaborar estrechamente
CON sus socios para alcanzar objetivos comunes.

EDP ya ha asegurado mas del 7000 de los aproximadamente 10 GW de capaci-
dad renovable adicional previstos para el periodo 2024-2026, segln se presentd
en la actualizacion del Plan Empresarial de mayo de 2024. Este logro sigue for-
taleciendo el perfil de bajo riesgo de la empresa y su estrategia de crecimiento,
basada en el desarrollo de proyectos competitivos con una vision a largo plazo,
promoviendo la aceleracion de la transicion energgtica y la descarbonizacion de
la economia.

SOLUCIONES INTELIGENTES
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Solis Inverters alcanza el primer
lugar en envios globales de inversores
residenciales

El fabricante de inversores Solis ha anunciado que ha alcanzado la primera po-
sicion a nivel mundial en los envios de inversores residenciales, como se indica
en el Gltimo informe de cuota de mercado de inversores de Wood Mackenzie.
Ademas, Solis se ha confirmado como el tercer mayor fabricante de inversores a
nivel mundial en 2023. En 2022, Solis experimentt un afio de fuerte crecimiento,
marcado por la inauguracion de una nueva fabrica equipada con nuevas lineas
de produccion automatizadas. Esta expansion permitio a la empresa aumentar
significativamente su capacidad de produccion, lo que le permitic atender una
base de clientes alin mas amplia a nivel global. En un afio caracterizado por
multiples desafios, Solis gand cuota de mercado gracias al fuerte respaldo

de sus socios y clientes, garantizando entregas puntuales. En 2022, entre los
cinco principales fabricantes de inversores a nivel mundial, Solis crecio un 86
970 en comparacion con 2021, siendo el crecimiento mas rapido del grupo. AGn
mas importante, este crecimiento sigue a un incremento significativo del 61

970 en 2021 en comparacion con 2020, lo que indica la solida red de ventas y el
reconocimiento de la marca que la empresa ha construido.

«Solis se ha clasificado en el tercer lugar como fabricante global de inversores
fotovoltaicos por segundo afio consecutivo», declaro Sandy Woodward de
Solis Inverters. «No podriamos haber alcanzado este logro sin el compromiso
con la excelencia de nuestro equipo global de mas de 4500 personas. A medida
que seguimos ampliando nuestra capacidad de produccion, estamos bien
posicionados para continuar con nuestro camino de crecimiento, dedicados a
contribuir a un futuro con cero emisiones de carbono».

Otra noticia, la empresa ha dado a conocer que esta disponible en toda Europa
la nueva serie de inversores hibridos Solis S6-EA1P(3.6-6)K-L. La serie represen-
ta la nueva generacion de productos conectados en CA, disefiados para ofrecer
soluciones de almacenamiento. Los productos son compatibles con baterias de
plomo y de iones de litio, y pueden conectarse a cualquier sistema fotovoltaico.
Es posible combinar los inversores de la serie con sistemas ya conectados a la
red sin necesidad de realizar cambios. Por lo tanto, estos inversores son ade-
cuados incluso para la expansion de sistemas de almacenamiento ya existen-
tes. Ademas, es posible conectar en paralelo varios inversores para ampliar aGin
mas el sistema. Entre las principales caracteristicas de los inversores de esta
serie, se encuentra la capacidad de gestionar de manera inteligente el almace-
namiento. Tambien ofrecen seis periodos personalizables de carga/descarga, y
acceso remoto y funcionamiento simplificado a través de la intuitiva aplicacion
SolisCloud. La nueva serie Solis ha obtenido varias certificaciones europeas,
incluidas IEC/EN 62109, IEC/EN 62477 e IEC/EN 61000-6-1/-2/-3/-4.

Foro Solar: Xl edicion programada
en Madrid el 9 y 10 de octubre de 2024

La Xl edicion del Foro Solar, organizada por
UNEF (Unidn Espafiola Fotovoltaica), se ce-
lebrara los dias 9 y 10 de octubre de 2024 en
el Auditorio Principe Felipe del Hotel Marriott
Auditorium en Madrid. El Foro Solar es un
evento consolidado para los profesionales del
sector de la energia solar fotovoltaica. En la Tltima edicion, celebrada en octubre de
2023, contd con la participacion de mas de 1.200 personas provenientes de diferentes
paises, reunidas durante dos dias para actualizarse sobre las novedades del sector,
intercambiar opiniones Yy ampliar su red de contactos. La edicion de 2024 presentara
un programa actualizado que incluira ponentes nacionales e internacionales, represen-
tantes institucionales y otros profesionales de la cadena de valor de la energia solar.

La espanola Iberdrola firma PPA con
Prima Sole Components para una
planta fotovoltaica de 23 MWp en Italia

Iberdrola ha firmado un acuerdo PPA off-site con una duracion de 12 afios
con Prima Sole Components, grupo activo en el disefio y produccion de
componentes para el sector automotriz. La energia suministrada por Iberdro-
la serd@ producida por su planta fotovoltaica de 23 MWp ubicada en Mon-
talto di Castro, en la provincia de Viterbo (Italia). El contrato de suministro
comenzard en enero de 2025. Se preve la cesion de gproximadamente 20
GWh dl afio, para un total de 240 GWh durante todo el periodo del acuerdo.

Edison Next Spain expande su
presencia internacional con una nueva
planta de energia solar en Portugal

Edison Next Spain ha dado un paso importante en su estrategia de expan-
sion internacional al iniciar operaciones en Portugal. Con la adquisicion de
una planta de PPA (Power Purchase Agreement) para autoconsumo en la
fabrica de produccion de Verallia en Mondego, marca el inicio de las activida-
des de la empresa en el mercado portugugs, consolidando asi su presencia
en la peninsula ibérica. La compra de la planta, completada el pasado 10 de
julio, fue realizada por SolarProfit, el anterior adjudicatario, por un importe de
3 millones de euros. La planta de PPA onsite, sin excedentes, tiene una ca-
pacidad de produccion anual de 5,6 MW)p y esta operativa desde diciembre
de 2022. Compuesta por 12.372 paneles fotovoltaicos, de 450 W y 490 W,
distribuidos en el suelo y en cubierta, la planta permite a Verallia aumentar
Su autoconsumo y evitar la emision de 2.098 toneladas de CO2 al affio.

La expansion en Portugal forma parte de la estrategia de crecimiento de
Edison Next, que busca reforzar su posicion en el mercado europeo de ener-
gias renovables, demostrando una vez mas la significativa contribucion de
Edison Next a la sostenibilidad y a la descarbonizacion del sector industrial.
Paralelamente, este proyecto no solo representa el primer contrato de Edison
Next Spain en Portugal, sino que también refuerza su alianza con Verallia,
uno de los principales productores mundiales de envases de vidrio para ali-
mentos y bebidas. Desde el inicio de su colaboracion en 2022, Edison Next y
Verallia han trabajado juntos en tres contratos de PPA onsite en las Canarias
y en Burgos, con una capacidad de produccion total de 19,2 MWop. Verallia,
con una facturacion de 3.904 millones de euros, se ha convertido en pionera
en la implementacion de proyectos fotovoltaicos en su sector, destacandose
por su politica ambiental y social, que promueve la reduccion de emisiones
de CO2 y la economia circular. Esta transformacion ha sido posible, en gran
parte, gracias a la colaboracion con Edison Next, cuyo apoyo y competencia
han sido fundamentales para llevar a cabo estos proyectos innovadores.

La adopcion de politicas e iniciativas de energias renovables en el sector
industrial es esencial para promover la innovacion y la competitividad en la
economia global actual. Empresas como Verallia, al implementar proyectos
fotovoltaicos, no solo reducen su huella de carbono, sino que tambien logran
posicionarse como lideres en innovacion Y sostenibilidad, factores cruciales
en un mercado cada vez mas exigente y competitivo.
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Ember: en 2024 se prevé una nueva capacidad fotovoltaica instalada de 593 GW
a nivel mundial (+29%)

En 2024, la nueva capacidad fotovoltaica instalada a nivel mundial podria alcanzar los 593 GW. Esta cifra representaria un crecimiento del 2990 en
comparacion con los mas de 450 GW instalados en 2023. Asi lo revela el Gltimo informe del centro de investigacion Ember, titulado “'La energia solar si-
gue creciendo en 2024". Las previsiones de Ember estan actualmente alineadas con las de Bloomberg New Energy Finance, pero son superiores en casi
200 GW en comparacion con lo publicado por la Agencia Internacional de la Energia (AIE) a principios de este afio. “El notable crecimiento de la energia
solar ha llevado a los principales centros de investigacion a revisar sus previsiones™, se lee en una nota de Ember. “*SolarPower, por ejemplo, ha aumen-
tado sus previsiones para 2024 de 401 GW a 544 GW™.

Segiin los analisis de Ember, en 2024, China, Estados Unidos, India, Alemania y Brasil podrian cubrir el 750 de la nueva capacidad instalada. China
deberia una vez mas ocupar el primer lugar con 334 GW en 2024, el 5690 de la nueva capacidad total instalada. Las instalaciones en India durante los
primeros siete meses del afio han registrado un crecimiento del 7790 en comparacion con el mismo periodo de 2023. En los Estados Unidos, la nueva
capacidad instalada ha mostrado un aumento del 55970 en comparacion con el periodo de enero a junio de 2023. En Europa, sin embargo, Alemania ya
habria alcanzado su objetivo de capacidad fotovoltaica acumulada para finales de 2024, de 88 GW, gracias a la conexion de 5 GW de nuevas plantas en

los primeros cuatro meses del aiio. Para el afio en
curso, Ember prevé que Alemania instalara 177 GW
de nueva capacidad fotovoltaica.

Los datos de Ember sobre las exportaciones
desde China tambien destacan el crecimiento
de algunos mercados emergentes. Entre ellos se
encuentran Pakistan, Arabia Saudita, Filipinas,
Emiratos Arabes Unidos, Tailandia y Oman. «Una
vez mas, la energia solar esta creciendo mas
rapido de lo esperado», declaré Euan Graham,
analista de Ember, «consolidandose como la
fuente de electricidad mas economica a nivel
mundial. El fuerte crecimiento en los mercados
consolidados se esta combinando con una rapi-
da aceleracion en nuevos mercados, llevando la
nueva capacidad instalada a nuevos e importan-
tes records».

s we

SolarEdge lanza el Roadshow 2024:
enfoque en innovaciones y desafios
del fotovoltaico

SolarEdge ha anunciado la edicidon 2024 de su Roadshow, un programa itine-
rante que recorrera 11 ciudades de Espafia. El tema central sera “Mas alla de

la fotovoltaica™, con el objetivo de presentar las mas recientes innovaciones

de la empresa en el campo de la energia solar. El Roadshow comenzara el 25
de septiembre de 2024 en Palma de Mallorca y continuara en otras ciudades,
como Barcelona, Valencia, Sevilla, Granada, Madrid, Gran Canaria, Ciudad Real,
Santiago de Compostela, Salamanca y Burgos.

Durante los eventos se abordaran varios temas, entre ellos el potencial y los
retos del mercado fotovoltaico en 2024, las ventajas de la solucion optimizada
SolarEdge \ las ofertas dedicadas a los segmentos residencial e industrial, con
un enfoque en SolarEdge Home y SolarEdge ONE. Adem3as, se presentara la so-
lucion para instalaciones en suelo y para la agrovoltaica, con especial atencion
a la seguridad y la ciberseguridad.

Otro aspecto central del Roadshow sera la oferta de servicios de valor afiadido
para instaladores, incluyendo un taller dedicado al paquete de software de
SolarEdge, que incluye herramientas como la Propuesta, el Designer, SolarEdge
GO J el sistema de monitorizacion.

El evento representa una oportunidad de didlogo y debate entre expertos y
profesionales del sector, con el objetivo de explorar las nuevas dinamicas del
mercado fotovoltaico.

If the current rate of
market growth
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Axial suministra trackers para una
planta fotovoltaica de 30 MW en Espana

Axial ha completado recientemente la entrega de trackers para una planta
fotovoltaica de 30 MW ubicada en Espafia. El proyecto se caracteriza por
pendientes pronunciadas en ambas direcciones, con inclinaciones que
adlcanzan gproximadomente el 15%. Una dificultad que la empresa ha
superado gracias a la tecnologia homocinética incorporada en su producto
AxidlTracker Twin. Ademas, este producto permite coordinar ambas filas del
tracker sin necesidad de mantenerlas paralelas entre si.

El Chief Sales COfficer de Axial, Antonio Robredo, ha destacado: «Ofrecemos
a nuestros clientes la excelencia en proyectos que presentan dificultades
técnicas especiales. Desde la creacion de nuestro tracker bifila Twin, hemos
desarrollado e incorporado mejoras técnicas y actudlizaciones de manera
continua. Fuimos la primera empresa en utilizar la tecnologia homocinética
en nuestros trackers, convirtiendonos en pioneros a nivel global. Por eso
somos lideres en €l sector, tanto en el mercado espafiol como en los merca-
dos europeos o en América Latinow.

Para este proyecto se ha utilizado una tecnologia combinada que emplea
tanto los trackers bifila Twin como los trackers 1P, con un disefio que se
adgpta exactamente a los requisitos especificos del cliente y a la orogrdfia.
La planta permitird generar alrededor de 70 GWh de energia limpia dl afio,
evitando la emision de 56 toneladas de CO2 ala atmosfera. Esto proporcio-
nar@ energia a 18.400 viviendas cada afio.
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0 Energy anuncia la construccion
de una planta fotovoltaica de 52 MW
en Extremadura

Q Energy ha anunciado el inicio de la construccion de un parque solar de 52
MWop en la region espafiola de Extremadura. La planta fotovoltaica prevista se
llamara “Cabrovales 1" y se construira en una superficie de 100 hectareas en el
municipio de Fuente de Cantos, en la provincia de Badajoz. Estara compuesta
por mas de 96.000 paneles solares, que se optimizaran mediante un sistema
de seguidores para garantizar la mejor posicion frente a los rayos del sol. La
puesta en marcha de la planta esta prevista para 2025. El impacto ambiental de
la instalacion fotovoltaica sera monitoreado por un proyecto de investigacion
regional, que analizara continuamente el nUmero de especies de aves y sus
poblaciones. Eduardo de la Hera, director de desarrollo para Iberia de Q Energy,
afirma: «El proyecto Cabrovales 1 es actualmente nuestro sexto proyecto en

construccion en Espafia, al que seguiran muchas mas centrales de energia ver- D megc: e n Ios p rl me ros se | s m eses

de. Actualmente estamos desarrollando una cartera de mas de 6 GW de pro-

yectos solares en todo el pais, que se iran construyendo progresivamente en d e 2024 Se Vendie ron 8 ,] Gw

los proximos meses Y afios. Colaboramos estrechamente con las autoridades ’ o o
locales y, cuando es posible, contratamos a empresas regionales para reforzar d 9 m Od UIOS a n IVEI glO bal (+78 /O )

la economia local».

En los primeros seis meses del afio, la empresa Dmegc vendio mas de 8
GW de mbodulos fotovoltaicos a nivel global. Esta cifra representa un cre-
cimiento del 78% en comparacion con el mismo periodo del afio anterior.
Dmegc registro un incremento de pedidos, especialmente en Chinag, Europa
yAmérica.

“A pesar de la disminucion del precio de los moadulos a nivel global”, se lee
en una nota de la empresa, “hemos logrado aumentar nuestra cuota de
mercado, especialmente en Europa, Estados Unidos y Brasil. Ademas, como
confirmacion del compromiso constante de Dmegc con la sostenibilidad, los
derechos de los trabgjadores y la trazabilidad de la cadena de suministro,
hemos desarrollado un sistema de trazabilidad e identificacion de los pro-
ductos para demostrar que durante la produccion no se utilizo trabgjo forza-
do”. Para responder al aumento de pedidos, el pasado julio la empresa inicio
la construccion de una nueva fabrica de células en Indonesia. Una vez en
pleno funcionamiento, la planta tendrd una capacidad productiva de 3 GW
anudles. Finalmente, seglin informd la empresa, para finales de afio toda la
produccion, tanto de células como de moadulos, se llevard a cabo utilizando
exclusivamente energia de fuentes renovables.

Informe de Irena: en 2023 el LCOE de la energia solar es un 56% mas bajo
que el de los combustibles fosiles

En 2023, el LCOE relacionado con 0.5
la energia solar disminuyo un
12970 en comparacion con el afio
anterior, con un costo promedio : S
de la electricidad proveniente Zz o——po

de plantas de tamaiio utilitario o 0.3 \
que bajc a 0,044 ddlares por = *— /.'——-—— @

kWh. Desde 2010 hasta 2023, el . e ®

LCOE de la energia fotovoltaica N o—0 —~— @ /

ha caido incluso un 909. Con o T—e

una reduccion de aproximada- + 0.1 O — O——0— ]
mente cuatro centavos de dolar T ——e——o—3.
por kWh en un solo afio, los 0
costos de la energia fotovoltaica

en 2023 a nivel mundial fueron

un 56%0 mas bajos que los de

las fuentes fosiles y la energia Solar Photovoltaic (PV) . Offshore Wind @ Onshore Wind . Concentrated solar power (CSP)
nuclear.

Estos son algunos de los datos

revelados en el nuevo informe Renewable Power Generation Costs in 2023, publicado por Irena.

En particular, el informe destaca como las energias renovables siguen siendo competitivas, a pesar de que los precios de los combustibles fosiles han
regresado a niveles de costos mas cercanos a los historicos.

Segun Irena, el 8190 de los proyectos de energia renovable realizados en 2023 (382 GW) tuvieron costos inferiores a los de las alternativas alimentadas
por combustibles fosiles. “Esto contribuye al desarrollo de las energias renovables hacia el objetivo europeo de triplicar su capacidad para 2030™, se lee
en el informe de Irena.

Este objetivo se traduce en una capacidad de 11,2 TW para 2030. De estos, seglin el World Energy Transitions Outlook de Irena, 8,5 TW provendrian de la
energia fotovoltaica y de la edlica terrestre.

Ademas, el objetivo de triplicar la capacidad de las energias renovables debe estar acompafiado por elementos clave para la transicion energética, como
el almacenamiento. Los costos de almacenamiento de energia han disminuido un 8950 entre 2010 y 2023. Esto facilita la integracion de altas cuotas de
capacidad solar y edlica.
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Grenergy y BYD amplian su colaboracion
para el mayor proyecto de
almacenamiento energeético del mundo

La empresa espaiiola Grenergy ha ampliado el acuerdo estratégico con BYD,
firmado a principios de este afio, para la provision de sistemas de almace-
namiento a gran escala para el proyecto Oasis en el desierto de Atacama. El
acuerdo ahora incluye la fase 3, lo que eleva la capacidad total a 3 GWh.
Como parte de esta colaboracion, BYD suministrara a Grenergy el modelo
MC Cube para la planta Victor Jara, con la llegada de las instalaciones pre-
vista para el segundo trimestre de 2025 y su entrada en operacion a finales
de ese mismo aiio. El acuerdo contempla el suministro de 537 contenedores,
equivalentes a la capacidad de mas de 9.000 autobuses eléctricos.

El proyecto Oasis de Atacama, ubicado en el norte de Chile, es el mas grande
del mundo en cuanto a almacenamiento de energia, y ya ha contratado el
7590 de su energia mediante acuerdos a largo plazo. Se espera que la pri-
mera fase se conecte a finales de 2024, mientras que las fases restantes se
pondran en marcha en 2025.

“La ampliacion de este acuerdo estratégico con BYD marca un hito clave en
nuestros planes de expansion, impulsando proyectos de almacenamiento a
una escala sin precedentes. Continuamos consolidando nuestra vision de
un sistema energético mas eficiente y sostenible con tecnologia que res-
ponde a los desafios actuales y futuros del sector™, declaro David Ruiz de
Andres, presidente ejecutivo de Grenergy.

Connecting Strength

K2 WallPV
Sistemas de montaje
para fachadas

- Instalacion rapida y sencilla con
componentes K2

- Adecuado para materiales como
mamposteria, hormigon, paneles
sandwich y chapas onduladas

» Para edificios industriales y
comerciales

k2-systems.com/es/k2-wallpv/

Décimotercera edicion del “Large
Scale Solar Europe Summit” en Lisboa
del 25 al 26 de marzo de 2025

Del 25 al 26 de marzo de 2025 se celebrard en Lisboa la décimotercera edicion del
Large Scale Solar Europe Summit, un evento centrado en los desdfios y oportunida-
des de la transicion energética en Europa. El evento abordard temas como la escasez
de mano de obra, las interrupciones en la cadena de suministro, los cuellos de botella
en lared eléctrica y la volctilidad de los mercados energéticos, cuestiones que ofec-
tan dl crecimiento del sector solar.

Durante el evento, los participantes podran conectarse con desarrolladores, IPP, EPC
einversores, y discutir soluciones para acelerar la expansion de la energia fotovoltai-
ca. Ademas, se compartirdn andlisis sobre las tendencias del mercado y las oportu-
nidades regionadles, con especial atencion al Plan REPower EU y €l crecimiento de la
capacidad solar en Europa, que se espera supere los 260 GW.
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Bnef: en 2023 mas del 40% de la electricidad mundial provino de ER;

el 14% de la fotovoltaica

En 2023, por primera vez en la historia, la contribucion de las fuentes
renovables en la produccion mundial de energia eléctrica supero el 40o.
La participacion de la solar y la edlica, equivalente al 13,990, fue la mas
alta en la historia. Sin embargo, la mayor contribucion provino de la energia
hidroelectrica (14,790), mientras que la cuota de la energia nuclear fue del
9,4%0. Estos son los resultados de los recientes informes de Bloomberg-
NEF (Bnef) ““Power Transition Trends 2024" y “2H 2024 Renewable Energy
Investment Tracker”. Ambos textos indican que el mercado de las fuentes
renovables ha experimentado una aceleracion, con la edlica y la solar re-
presentando casi el 9190 de la nueva capacidad instalada en 2023 (+839%0
respecto a 2022). Mientras que los combustibles fosiles, incluyendo car-
bon y gas, representaron solo el 690 de la nueva capacidad instalada, el
nivel mas bajo registrado.
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Informe anual Unef 2024: crecimiento
y desafios de la industria fotovoltaica

Ha sdlido €l 18 de septiembre el informe anual de Unef, elaborado en colabora-
cion con la Universidad de Castillo-La Mancha. El documento proporciona un
andlisis detallado de la situacion de la industria fotovoltaica tanto en Espafia
como a nivel mundial. Segln €l informe, el sector fotovoltaico espafiol contribu-
yb con un 123%o dl PIB €l afio pasado. El informe destaca, entre varios aspec-
tos positivos, la notable gportacion del sector solar al PIB Yy ol empleo del pdais.
Titulado “Forjando la transformacion hacia la sostenibilidad”, muestra como la
industria fotovoltaica en Espafia continla creciendo, gpoyando la innovacion
Yy lariqueza nacional y contribuyendo asi a los objetivos de descarbonizacion
energética. En 2023, se instalaron en Espafia un total de 7.489 MW, un incre-
mento del 5,7% en comparacion con el afio anterior. Gracias a estos resulta-
dos, Espafia se ha convertido en el segundo mercado fotovoltaico de Europa,
estableciendo un nuevo récord anudl de instalacion. Tombién se ha observado
un aumento del 40%o en la cuota de energia fotovoltaica en el mix energético,
con un promedio del 13,6%o. La energia fotovoltaica ha consolidado su posicion
como la tecnologia con mayor potencia instalada en Espafia, alcanzando los
32.488 MW, incluidos los sistemas de tierra y el autoconsumo. A nivel globdl, la
tecnologia fotovoltaica ha continuado destacando, siendo la fuente de energia
ma@s instalada en el mundo, tanto renovable como no renovable.

El sector que ha registrado el crecimiento mas significativo ha sido el de los
sistemas fotovoltaicos a tierra, con un incremento del 26,5%o en la potencia
instalado, alcanzando un total de 5.783 MW.

El informe también destaca tres desafios principales para el sector de la energia
solar: promover la aceptacion social de los proyectos fotovoltaicos; acelerar la
transicion de los combustibles fosiles hacia la electrificacion; y abordar los pro-
blemas relacionados con el almacenamiento, medionte la creacion de un marco
normativo Y retributivo adecuado, facilitando la integracion de soluciones de
amacenamiento en los sistemas fotovoltaicos y reduciendo asi el consumo de
ciclos combinados.

«Hemos presenciado un cambio radical en la energia renovable respecto

a unos afios atras», afirmo Sofia Maia, autora del Power Transition Trends
2024. «Ya no hay duda de que esta es la mayor fuente de nueva genera-
cion de energian.

El informe también destaca como la capacidad total de generacion de
energia a nivel mundial alcanzo los 8,9 TW en 2023. Solo la energia edlica
representd 1 TW, un hito historico, eclipsado, sin embargo, por el desempe-
fio de la fotovoltaica. De hecho, en 2023, la nueva capacidad proveniente
de la fuente solar fue de 428 GW, un aumento del 760 respecto al afio
anterior. En total, la capacidad fotovoltaica global alcanza los 1,6 TW.
Ademas, segiin el informe “2H 2024 Renewable Energy Investment Trac-
ker™, en la primera mitad del afio en curso, los proyectos de energia reno-
vable atrajeron inversiones por 313 mil millones de dolares. Esta cifra esta
en linea con la primera mitad de 2023. China contintia dominando el sector
de inversiones en fuentes renovables. Detras de ella, Estados Unidos, que
aumento sus niveles de inversion semestrales en un 63%o tras la aproba-
cion del Acta de Reduccion de la Inflacion.

«Las grandes petroleras podrian estar reduciendo su enfoque en las ener-
gias renovables, pero esto no esta afectando las inversiones globales»,
afirmd Meredith Annex, autora del Renewable Energy Investment Tracker.
«Esta claro que si hay proyectos listos y capaces de avanzar, el capital
llegara. La atencion deberia centrarse en simplificar el desarrollo eGlico y
solar en todo el mundon.

Con respecto a la fotovoltaica, las inversiones en la primera mitad de 2024
alcanzaron los 221 mil millones de dolares.

Formacion técnica de Canadian Solar
y Sunfer organizada por Vico Export
Solar Energy

rmacion:
Canadian & Sunfer
29 OCTUBRE 2024

@ Horario: 9:30.a 14:00 h

Q Estadio Ciutat de Valéncia

El proximo 29 de octubre de 2024, el Estadio del Levante en Valencia

sera el escenario de una jornada de formacion y networking dirigida a
profesionales del sector de la energia solar. El evento se llevara a cabo el
29 de octubre de 2024 en el Estadio del Levante, con un horario de 09:30
a 14:00.

Este evento contara con la participacion de dos destacados fabricantes
del sector: Canadian Solar y Sunfer, quienes ofreceran una formacion
técnica enfocada en las TUltimas innovaciones en energia fotovoltaica y
soluciones estructurales para instalaciones solares.

A lo largo del evento, los asistentes tendran la oportunidad de adquirir co-
nocimientos detallados sobre paneles solares de Ultima generacion, inver-
sores Y sistemas de almacenamiento, asi como sobre estructuras para
mddulos solares. Canadian Solar presentara sus avances mas recientes
en paneles solares y expondra su innovador sistema de almacenamiento
EP CUBE, disefiado para optimizar el uso de la energia en proyectos foto-
voltaicos. Por su parte, Sunfer ofrecera una formacion sobre estructuras
para modulos solares, abordando las ventajas de las soluciones premon-
tadas que facilitan y agilizan las instalaciones. La jornada, que se desa-
rrollara en el Estadio del Levante, también incluira una visita guiada por las
instalaciones, brindando a los participantes una experiencia exclusiva en
uno de los escenarios deportivos mas representativos de Valencia.
Durante este tiempo, los asistentes tendran acceso a contenidos téc-
nicos avanzados que les permitiran actualizar sus conocimientos en
tecnologias solares y optimizar sus procesos de trabajo. Ademas, tendran
la posibilidad de beneficiarse de descuentos exclusivos en materiales y
equipos solares.
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ISABEL GUEDEA MEDRANO, PRESIDENTA DE SOLARTYS, EXPONE VARIOS CONCEPTOS
FUNDAMENTALES RELACIONADOS CON LA MISION Y LOS OBIJETIVOS DE LA ASOCIACION, QUE SE
CENTRA EN MEJORAR LA COMPETITIVIDAD DEL SECTOR DE LA ENERGIA SOLAR Y EN LA INNOVACION.
LOS EJES PRINCIPALES DEL TRABAJO DE SOLARTYS INCLUYEN LA INTERNACIONALIZACION DE LAS
EMPRESAS, EL APOYO A PROYECTOS DE INVESTIGACION Y DESARROLLO TECNOLOGICO (I+D+l1), LA
PROMOCION DE LA SOSTENIBILIDAD Y LA CREACION DE UNA MAYOR CONCIENCIA CIENTIFICA SOBRE
LAS VENTAJAS DE LA ENERGIA SOLAR

RAFFAELE CASTAGNA

sabel Guedea Medrano es una de las figuras
mas influyentes y dinamicas en el panorama de
la energia solar. Desde noviembre de 2020, lidera
con pasion Solartys, una asociacion de referen-
cia que promueve la innovacion y la competitividad
del sector de la energia solar en Espafia. Pero su
compromiso va mas alla: Isabel es tambien CEO
y cofundadora de Endef Solar Solutions. Con una
vision clara y decidida, nosotros en SolarB2B Espafia
quisimos preguntarle cuales son los desafios y las
oportunidades del sector, para descubrir cdmo su in-
cansable trabajo esta contribuyendo a revolucionar
el mundo de la energia solar y liderar el cambio hacia
una transicion energética mas rapida e inclusiva.

éPodria darnos una vision general de la mision y
los objetivos principales de Solartys?

«En Solartys, clUster de energia solar, trabajamos
para mejorar la competitividad de nuestros asocia-
dos y del sector de la energia solar, asi como impul-
samos la innovacion y la internacionalizacion en este
ambito. Para lograr estos objetivos, implementamos
una serie de estrategias que se basan en cinco ejes
clave. En primer lugar, buscamos aumentar el impac-
to y la visibilidad del clUster y de nuestros miembros
a nivel nacional e internacional. Ademas, nos enfo-
camos en mantener una comunicacion cercana con
nuestros socios para entender sus necesidades y

brindarles el apoyo necesario. Tambien trabajamos
en la divulgacion y mejora del conocimiento cientifico
del sector, promoviendo asi una mayor comprension
de los beneficios de la energia solar y la transicion
energgtica. Otros dos ejes estratégicos clave son la
innovacion y la sostenibilidad mediante el impulso
de la 1+D+i para desarrollar nuevos productos y ser-
vicios, y la promocion e implementacion de la soste-
nibilidad en las empresas y entidades del clUster, asi
como del sector en generaly.

éCuales han sido los principales logros de Solar-
tys en los Gltimos afios en el campo de la energia
solar?

«Durante los Tltimos afios, desde Solartys, hemos lo-
grado generar muchas oportunidades de innovacion
y desarrollo de negocio en las empresas y entidades
del sector de la energia solar y transicion energgtica,
a través del impulso de proyectos, la organizacion de
jornadas de conexion o la participacion en ferias del
sector, entre otros.

En el ambito de la [+D-+i, en el 2023 presentamos 10
proyectos de innovacion colaborativa a la convo-
catoria de AEls del Ministerio de Industria, y todos
fueron aprobados y han sido ejecutados con éxito.
Estos proyectos han contado con la participacion de
35 empresas y una financiacion de casi 2 millones
de euros y se centran en el desarrollo de Comunida-

des Energgticas, el desarrollo de nuevas tecnologias
para el mantenimiento y operacion de plantas foto-
voltaicas, la biovoltaica, entre otros. Ademas, se han
movilizado muchas otras ideas innovadoras a traves
de la nueva plataforma de innovacion abierta Secar-
tys Innova, que se ha lanzado este 2023 para todo
el ecosistema. Estos logros no habrian sido posibles
sin el esfuerzo conjunto de nuestros socios.

Junto a los proyectos de innovacion no podemos ol-
vidar las jornadas organizadas, los grupos de trabajo
en temas relacionados con la sostenibilidad, las Co-
munidades Energgticas o la innovacion, asi como la
participacion en las ferias mas relevantes del sector.
Estas actividades han sido una constante a lo largo
del afio y han servido para ayudar a las empresas a
crecer en conocimiento y aumentar su visibilidady.

éCuales son los mayores desafios que enfrenta
actualmente el sector en Espaiia?

«Hay una gran cantidad de desafios a los que se
enfrenta el sector, voy a intentar resumir algunos de
diferente naturaleza. Desafios tecnoldgicos: Espafia
fue una gran productora de paneles fotovoltaicos
cuyo tejido industrial se desmanteld, tenemos que
replantearnos si queremos volver a ser lideres de
produccion de tecnologia solar. El almacenamiento
también sigue siendo un reto para extender el uso
horario de la energia solar. Por TlItimo, en relacion a



este punto me gustaria abordar el tema del reciclaje,
gue muchas empresas estan comenzando, pero
cuya implantacion real queda por desarrollar. En res-
puesta a estos desafios creo importante remarcar
que la rapida evolucion de la tecnologia en el sector
requiere inversiones constantes en investigacion

y desarrollo, si nuestra intencidn es mantenernos
competitivos. Luego esta el desafio econdmico.
Aunque existen subvenciones y ayudas, el acceso a
financiacion sigue siendo un desafio, especialmente
para proyectos mas pequefios o innovadores. Dado
que, a pesar de la disminucion de los costos de los
paneles en concreto, la inversion inicial sigue siendo
significativa en especial para proyectos como las
comunidades energgticas o los autoconsumos co-
lectivos de las comunidades de vecinos.

A nivel mas global, competir con fabricantes y
desarrolladores grandes como China es muy com-
plicado, en este sentido, la capacidad de innovar y
competir con las tecnologias y modelos de negocio
emergentes a nivel global es crucial para mantener
el liderazgo en el sector. Por otro lado, las renovables
estan haciendo que el precio de la electricidad llegue
a cero en algunos momentos del mercado, la soste-
nibilidad del mercado y la adaptacion de nuestra red
electrica sin perder de vista los objetivos medioam-
bientales es crucial para nuestro futuron.

éTambien hay desafios legislativos o burocraticos?
«Aungue vemos voluntad politica todavia estamos
luchando por agilizar los procesos, que en algunos
casos como el autoconsumo colectivo se alargan
excesivamente en el tiempo, lo que desacelera su
implantacion y crea desconfianza y pérdida de inte-
rés entre la ciudadania. También existen retos legis-
lativos por delante como la definicion precisa de las
comunidades energgticas en nuestra legislacion, en
definitiva necesitamos mayor seguridad juridica para
asegurarnos de eliminar la incertidumbre que arrastra
el sector en este pais. Y no olvidemos los desafios
sociales. Vamos a encontrar varios seglin el ambito
de trabajo. Los grandes parques por ejemplo han pro-
vocado mucho rechazo derivado de la gestion de su
implantacion, tanto la falta de planificacion territorial
en muchos lugares, como la falta de transparencia
con los grupos de inversores que tenian detras han
ayudado a ello. Si vamos al micro y pensamos en los
autoconsumidores, todavia mucha gente desconoce
las ventajas de la tecnologia, sigue siendo complica-
do entender las facturas de la luz, las trabas burocra-
ticas y la demora de los plazos no ayudan; debemos
vencer todas estas barreras informando mas y mejor,
fomentando una cultura energétican.

éComo apoya Solartys a las empresas asociadas
en alcanzar sus objetivos de sostenibilidad y
eficiencia energética?

«Desde Solartys impulsamos diferentes iniciativas
que persiguen el fin de ayudar a nuestros socios a
alcanzar sus objetivos en sostenibilidad y eficiencia
energgtica. Por un lado, destacamos la iniciativa

de tres Grupos de Trabajo que hemos constitui-

do y coordinado y que persiguen este objetivo. El
Grupo de Trabajo de Descarbonizacion se centra

en identificar y llevar a cabo diversas iniciativas,
tales como eventos, proyectos y publicaciones, que
contribuyan a la descarbonizacion de la economia,
involucrando activamente a las organizaciones de
nuestro ecosistema. El Grupo de Trabajo de Auto-
consumo y Comunidades Energgticas analiza la
situacion actual y las oportunidades de este nuevo
paradigma energgtico, aborda las problematicas del
mercado y promueve la divulgacion del autoconsu-
mo Y las comunidades energgticas, esenciales para
la resiliencia y crecimiento del sector solar. Por Tltimo,
el Grupo de Trabajo de Sostenibilidad y Economia
Circular explora las oportunidades en sostenibilidad,
estudia las nuevas regulaciones y desarrolla proyec-
tos de colaboracion e investigacion, destacando la
importancia de la economia circular para el futuro del
sector solar. Por otro lado, queremos destacar la la-
bor que realizamos en el ambito de la sostenibilidad,
junto a las diferentes organizaciones del Ecosistema
Secartys, desde la Oficina GreenPulsa. Desde esta
oficina, trabajamos diferentes lineas de accion para
ayudar a las empresas a alcanzar sus objetivos de

sostenibilidad: celebrando jornadas (como el evento
lider en sostenibilidad GreenPacto), webinars o
talleres formativos para sensibilizarlas; acompafian-
dolas ofreciendo soluciones para implementar la
sostenibilidad; introduciendo y acompafiando a las
empresas en el incipiente mercado espafiol de los
Certificados de Ahorro Energético (CAES); generando
proyectos de I+D+i en el ambito de la sostenibili-
dad y buscando financiacion para llevarlos a cabo;
y, en Gltimo lugar, fomentando la implantacion de
soluciones de empresas miembro del Ecosistema
Secartys en organizaciones interesadas en mejorar
su sostenibilidad, conectando las organizaciones
demandantes de soluciones con las expertas que
pueden darles respuestan.

éCuales son las politicas gubernamentales espa-
fiolas mas influyentes en el sector fotovoltaico

y como colabora Solartys con las instituciones
publicas?

«Podemos encontrar diferentes programas, planes y
leyes, entre los cuales algunos de los mas importan-
tes son el Real Decreto 244/2019, que elimind definiti-
vamente el impuesto al sol, regulando el autoconsu-
mo y el autoconsumo colectivo, con la aparicion de
la compensacion de excedentes y la simplificacion
de los tramites. Luego esta el Plan Nacional Inte-
grado de Energia y Clima (PNIEC) 2021-2030, que
pretende alcanzar un 7490 de generacion elEctrica a
partir de fuentes renovables para 2030. Los Planes
de Recuperacion, Transformacion y Resiliencia, finan-
ciados por los fondos Next Generation EU, incluyen
inversiones significativas en energias renovables y
eficiencia energética, como los programas de apoyo
a las Agrupaciones Empresariales Innovadoras (AED.
Finalmente, el Programa de Incentivos para la Energia
Renovable (IDAE) proporciona subvenciones y ayu-
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ISABEL GUEDEA

SEdad?
41.

SFamilia?

Marido y 3 hijos (10, 8 y 4 arios
tienen) ademds de unos padres y
un hermano muy presentes.

¢Tiempo dedicado al trabajo?
Indefinido, depende de la
semana... pero entre 40-50 horas
semanales, las semanas normales.

SAficiones?

Ir en bici con mi familia, ver
peliculas con mi familia, ultra-trail,
esqui de travesia...y en general
cualquier actividad deportiva me
suele gustar.

¢Coche?

Tengo un Volvo, pero me muevo en
bici de ciclo-cross hasta para venir
al poligono diariamente.

¢lLibro favorito?

En estos momentos "Yo no
renuncio” recorre la historia de
vida, maternidad, renuncia y
conciliacion. En esta sociedad
cuesta mucho esfuerzo emprender
y dirigir una empresa mientras se
concilia, y refleja muy bien este
momento vital en el que estoy.

¢Plato favorito?
Adoro el gazpacho a cualquier
hora del dia y mds con el calor.
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das financieras, ofreciendo el marco regulatorio y los
recursos necesarios para impulsar las comunidades
energeticas.

En cuanto a la colaboracion de Solartys con las ins-
tituciones puUblicas se dividen también en distintos
campos de accidn que voy a tratar de resumir:
Llievamos a cabo una labor de asesoramiento y
consultoria, participando en grupos de trabajo que
puedan aportar los marcos regulatorios que necesita
el sector. Facilitamos acceso e informacion a progra-
mas de financiacion y subvenciones plblicas para
sus asociados colaborando en el proceso de promo-
cion y difusion para su implementacion, mostrando
avances \ resultados de estos. Apostamos por la
innovacion y el desarrollo trabajando en proyectos

a través de programas conjuntos con entidades de
diferentes perfiles tanto pUblicos, como privados. Por
GItimo, realizamos una gran labor de comunicacion,
organizamos eventos, seminarios y conferencias en
colaboracion con organismos publicos para difundir
conocimientos Y experiencias en el sector».

éPodria hablarnos de algtin proyecto innovador
en el sector que Solartys este promoviendo o
apoyando actualmente?

«Durante este Ultimo afio hemos participado en un
total de 10 proyectos nacionales de I+D+i colaborati-
va, enmarcados en la convocatoria de AEls, ademas
de participar en tres grandes proyectos de innova-
cion de ambito internacional.

De entre ellos, destacamos los 6 proyectos nacio-
nales en los que hemos participado como entidad
impulsora, que son Emplea2Solar, Girasol2, Green-
Twin, Leading, POE y H20ra. Podgis consultar mas
informacion de cada uno de ellos en nuestra pagina
web y canal de youtuben.

éDe que manera facilita Solartys la colaboracion
entre las empresas asociadas y otras organiza-
ciones internacionales?

«Para aquellos socios interesados en expandirse
internacionalmente, desde Solartys, proporcionamos
asistencia en la participacion en ferias y misiones
internacionales, como, por ejemplo Intersolar Munich,
y contamos con un Departamento Internacional que
acompafia a las empresas en su proceso de interna-
cionalizacion, a través de encuentros y jornadas de-
dicadas a paises y regiones concretas, financiacion
y asesoramientos personalizados con expertos.
Asimismo, promovemos la participacion de nuestros
socios en proyectos de innovacion de ambito inter-
nacional proporcionando asistencia en la bGsqueda
de financiacion para su desarrollo. Durante los Tilti-
mos tres afios, hemos participado en tres grandes
proyectos de este tipo.

En primer lugar, el proyecto CuBER, que ha propuesto
la validacion de una tecnologia RFB, capaz de cubrir
una amplia gama de las aplicaciones de mercado
antes mencionadas debido a su disefio simple, mo-
dular y escalable, seguridad y sostenibilidad.

En segundo lugar, el proyecto MED-Ecosure, que tra-
bajo valorar e implementar soluciones innovadoras

y eco-sostenibles de renovacion energgtica para las
instituciones de educacion superior del Mediterra-
neo e introducir un enfoque de colaboracion activa
para el apoyo a la toma de decisiones.

En tercer y Tltimo lugar, el proyecto Green Small
Smart Cities (GSSC), que tuvo como objetivo difundir
el uso de soluciones tecnoldgicas sostenibles desde
Europa a las regiones menos desarrolladas del
mundo, a traveés del apoyo a la estrategia de inter-
nacionalizacion de las PYMES europeas que tengan
soluciones innovadoras, tecnologias complementa-
rias y una vision compartidan.

éCuales son las tendencias emergentes en el
sector fotovoltaico que Solartys esta monito-
reando con particular interés?

«En Solartys trabajamos para estar al tanto de la
actualidad del sector en todos sus @mbitos. Solo de
esta forma somos capaces de detectar y ofrecer
oportunidades a nuestros socios en el menor tiempo
posible. Actualmente, nuestro equipo esta explorando
nuevas tendencias como, por ejemplo, la integracion
de energia solar fotovoltaica en entornos urbanos,

a través de nuevas soluciones tecnoldgicas. Otras
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tendencias que estamos monitoreando tienen que
ver con las nuevas instalaciones solares agrivoltaicas,
la tecnologia de paneles solares flexibles, la tecno-
logia fotovoltaica flotante, la tecnologia biovoltaica

0, también, los mltiples avances en el ambito de la
fotovoltaica en las Comunidades Energéticasy.

écomo contribuye Solartys a la formacion y actua-
lizacion profesional de los operadores del sector?
«Desde Solartys, promovemos iniciativas que den
respuesta al creciente problema de la falta de
personal cualificado en el sector de las energias
renovables. En concreto, uno de los proyectos de I+D
colaborativa de la convocatoria de AEls, que hemos
liderado durante estos dos Tltimos afios, Emplea2so-
lar, tenia como objetivo la mejora de la calidad forma-
tiva de profesionales y la competitividad del sector a
través de la digitalizacion y el uso de tecnologias de
la industria 4.0. La particularidad de este proyecto

ha sido que también se ha buscado favorecer la co-
hesion econdmica, social y territorial a través de una
plataforma innovadora de colaboracion y formacion,
resolviendo asi dos necesidades al mismo tiempo.

éQue oportunidades de financiacion e incentivos
existen actualmente para las empresas foto-
voltaicas en Espafia y como ayuda Solartys a
aprovecharlas?

Actualmente existen mltiples oportunidades en
cuanto a financiacion de las energias renovables en
Espafia. A nivel espafiol, se han publicado recien-
temente unas convocatorias de ayudas pUblicas
promovidas por el IDAE muy interesantes: el Progra-
ma de Incentivos a Proyectos Piloto Singulares de
Comunidades Energgticas (CE IMPLEMENTA) y el
Programa de Innovacion en Energias Renovables y
Almacenamiento energético.

Adem3s, a nivel regional, existen varias ayudas
abiertas hasta principios de octubre, como son las
subvenciones para proyectos de Innovacion Tec-
noldgica Green Y los Nuclis de 1+D Green de cambio
climatico de Accid, Generalitat de Catalunia.
Solartys ayuda a impulsar proyectos colaborativos
entre sus asociados, acompafiando durante todo el
proceso desde la generacion de la idea de proyecto,
la identificacion de los partners para desarrollar el
proyecto, la deteccion de ayudas pUblicas y la coor-
dinacidn y preparacion de propuestasy.

éComo ve la evolucion del mercado fotovoltaico
espaiiol en los proximos 5-10 afios?

«A pesar de que vivimos una pequefia burbuja entre
2021-2023, en el Tltimo afio estamos viendo como
el sector se estabiliza, la evolucion del mercado
fotovoltaico espafiol en los proximos 5-10 afios se

vislumbra prometedora. Espafia se ha comprometi-
do a alcanzar ambiciosos objetivos de energia para
2030 que implican un incremento de la capacidad
instalada y un crecimiento continuado.

El impulso de la descarbonizacion a nivel europeo
y nacional va a seguir favoreciendo la adopcion de
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) SOLARTYS

SERVICIOS

* Generacion de oportunitades
de negocio

* Fomento de la I+D colaborativa
* Comunicacion y divulgacion

* Formacion y capacitacion

* Busqueda de financiacion

* Networking

* Internacionalizacion

Solartys, cluster de la energia
solar es una asociacion sin animo
de lucro que trabaja junto a toda
la cadena de valor de la energia
solar, fabricantes y distribuidores
de materiales y componentes,
ingenierias, instaladores,
promotores de proyectos de
energia solar y centros de
investigacion.

Solartys forma parte del
ecosistema Secartys, una
asociacion sin animo de

lucro con mas de 55 anos

de historia en el apoyo a la
competitividad empresarial y |a
internacionalizacion de sus mas de
450 entidades socias y 4 clusteres.
Secartys tiene como foco principal
la sostenibilidad, la transformacion
digital y las nuevas tecnologias
—loT, inteligencia artificial o
blockchain, entre otras— como
herramientas para el desarrollo de
su plan de actuacion, trabajando
por un futuro mas eficiente y, sobre
todo, sostenible.

energia solar en procesos industriales, asi como la
innovacion que ademas nos consolida como lideres
en el sector a nivel internacional. En cuanto a tecno-
logia vamos a ver una mayor penetracion del alma-
cenamiento junto al despliegue de la fotovoltaica.
Las comunidades energgticas locales estan empe-
zando a arrancar y en los proximos afios veremos
diferentes experiencias de estos modelos participa-
tivos para los que tendremos que ofrecer soluciones;
asi como para el autoconsumo colectivo tanto el
residencial en propiedades horizontales, como el de
las administraciones locales».

¢aue medidas concretas esta adoptando So-
lartys para promover la adopcion de tecnolo-
gias fotovoltaicas en las pequefias y medianas
empresas?

«La gran mayoria de nuestros socios de nuestro
clUster son pequefias y medianas empresas que
ofrecen soluciones en el ambito de la energia solar.
Desde SOLARTYS, desarrollamos diferentes lineas
de actuacion para conseguir promover la transicion
energgtica, descarbonizacion y la adopcion de medi-
das relacionadas con la sostenibilidad ambiental.

En primer lugar, ayudamos a las empresas a conec-
tar con otros miembros de la cadena de valor para el
desarrollo y la implementacion de proyectos de I+D+i
en el sector. También ofrecemos acompafiamien-

to en el proceso de la implementacion de nuevas
tecnologias, en este caso, a través de la bUsqueda
de financiacion para el desarrollo de proyectos de in-
novacion. Al formar parte de un ecosistema tan rico,
ofrecemos conexion con otros partners para hacer
posible la realizacion de estos proyectos.

Por otro lado, una segunda linea de promocion de la
adopcion de estas tecnologias es la del fomento del
networking  la sensibilizacion entre las empresas.
Esto lo logramos mediante la realizacion de grupos
de trabajo, jornadas técnicas  talleres enfocados a
la innovacion abierta y a la implementacion de este
tipo de soluciones.

éDe queé manera se compromete Solartys a
sensibilizar al publico y a las instituciones sobre
los beneficios de las energias renovables y el
fotovoltaico?

«Como ya se ha comentado anteriormente, desde

Solartys, estamos comprometidas con la sensibiliza-
cion de los diferentes agentes. Lievamos a cabo esta
labor mediante la realizacidon de campafias de co-
municacion, la celebracion de jornadas, de webinars,
de talleres formativos y de grupos de trabajo de
tematicas relacionadas con la transicion energgtica
y sus beneficios, que, como comentaba, ya hemos
detallado en otra de las preguntasp.

éCuales son sus esperanzas Y visiones para el
futuro de la energia solar en Espaiia y a nivel
global?

«Visualizo avances continuos en torno a la tecnolo-
gia, gracias a la cooperacion internacional en inves-
tigacion y desarrollo, cuyo resultado desemboca en
una reduccion sostenida de los costes, haciendo la
energia solar alin mas accesible para todos. La inte-
gracion de sistemas de almacenamiento avanzados
y redes inteligentes permitira una gestion optima

de la energia, asegurando su disponibilidad en todo
momento. Espero también un empoderamiento
ciudadano a través de un aumento significativo en
el autoconsumo residencial y comunitario con mas
hogares y comunidades generando y gestionando
Su propia energia, con un crecimiento exponencial
de comunidades energgticas locales, donde los
ciudadanos colaboren para producir, almacenar y
consumir energia de manera eficiente y sostenible.
Como consecuencia Nos encontrariamos un mundo
donde los ciudadanos son protagonistas activos de
la transicion energgtica, promoviendo el uso respon-
sable de los recursos. Espafia tiene un gran recurso
que puede hacer a sus empresas muy competitivas,
ademas de generar hogares con confort alimentados
por energia limpia y gratuita. Mi gran esperanza es
tener un sector industrial fuerte y competitivo que
ademas sea capaz de dar respuesta a las necesida-
des reales de las personas, como el acceso univer-
sal y gratuito a la energia, gracias al sol».
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La sequridad en las
plantas fotovoltaicas:
asignat

ura obli
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UNA PLANTA FOTOVOLTAICA CONTIENE MATERIALES MUY
VALIOSOS Y SU UBICACION EN LUGARES REMOTOS LAS
CONVIERTE EN OBJETO DE LOS ROBOS DE ORGANIZACIONES
CADA VEZ MAS ESPECIALIZADAS EN ESTE TIPO DE DELITOS.
POR ESO, LA SEGURIDAD EN PARQUES E INSTALACIONES

ES ALGO QUE PREOCUPA A LOS PROMOTORES DEBIDO AL
IMPACTO QUE ESTOS HECHOS TIENEN SOBRE LA RENTABILIDAD
DE LOS PROYECTOS. LAS EMPRESAS DE SEGURIDAD ESTAN
REVOLUCIONANDO LOS SISTEMAS DE VIGILANCIA DE LOS
PARQUES FOTOVOLTAICOS MEDIANTE LA INCORPORACION DE
LOS ULTIMOS AVANCES TECNOLOGICOS (CAMARAS TERMICAS,
SENSORES DE MOVIMIENTO, DRONES, EQUIPOS DE VIDEO
ANALISIS CON INTELIGENCIA ARTIFICIAL, ETC.)

IGNACIO SANTA MARIA

| pasado mes de junio, la Guardia Civil
desarticuld una organizacion criminal
especializada en la sustraccion de paneles
en instalaciones fotovoltaicas. A los dete-
nidos se les imputan varios delitos de robo a mano
armada en plantas solares. En el mayor de sus
golpes lograron sustraer de una planta situada en
la localidad de Minglanilla (Cuenca) mas de 1.000
placas solares con un valor estimado de 300.000
euros. También estan acusados de intentar un robo
similar en Cigufiuela (Valladolid) donde amena-
zaron al vigilante con un arma de fuego antes de

golpearlo, atarlo y amordazarlo. En el mismo mes,
fueron arrestadas otras dos personas por el robo
de 186 paneles de una planta en construccion en la
localidad vallisoletana de Aldeamayor de San Mar-
tin. En Lleida, el afio pasado los Mossos d'Esquadra
abrieron una investigacion por robos de baterias y
herramientas por valor de 200.000 euros en otro

parque que se encontraba en fase de construccion.

No se trata de hechos aislados. En los Tltimos afios
se han producido multitud de casos de robos en
parques solares por todo el pais que han generado
retrasos y costes imprevistos. A menudo estas

gatoria

bandas criminales emplean la violencia y la intimi-
dacion para llevar a cabo los robos. La seguridad
en los parques e instalaciones fotovoltaicas es

un aspecto critico que preocupa cada vez mas a
los promotores. Estos espacios son vulnerables

a diversas amenazas, como robos, actos de van-
dalismo e intrusiones no autorizadas, que pueden
tener un impacto directo y significativo tanto en la
operacion como en la rentabilidad de la planta. El
robo de componentes clave, como paneles solares,
cables o equipos eléctricos, no solo genera pérdi-
das econdmicas por el valor de los bienes, sino que
también provoca interrupciones en la produccion
de energia, lo que incrementa alin m3as los costos.

IMPACTO EN LA RENTABILIDAD
“Mantener la seguridad de los proyectos es impres-
cindible para garantizar su rentabilidad. El robo de
materiales de acopio y combustible, no solo implica
pérdidas econdmicas, sino que ademas conlleva
incurrir en cuantiosas penalizaciones por incum-
plimiento en los plazos de ejecucion del proyecto”,
advierte Begofia Franco, Key Account Energy de
BauWatch Esparia.

Javier Aparicio, responsable de proyectos en
CONTROL SEGURIDAD, sefiala que los robos y el
vandalismo pueden suponer un doble perjuicio
econdmico, “tanto por los bienes que son robados o
destruidos, como por la pérdida de produccion que
suele llevar aparejada un incidente de este tipo”.

La ubicacion de muchos parques solares en lugares
despoblados los hace mas atractivos para los
ladrones. Asi lo expresa Carlos San Frutos, director
técnico de WINCONTROL SEGURIDAD: “Un proble-
ma que tienen estas instalaciones es que, si estan
desatendidas y lejos de nUcleos urbanos, el tiempo
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¢Qué soluciones de seguridad y vigilancia ofrece
Control Seguridad a los promotores y titulares de
proyectos fotovoltaicos?

Conscientes del riesgo real de intrusion y sabotaje en este
tipo de instalaciones, ofrecemos soluciones adaptadas a las
necesidades de cada proyecto, garantizando la seguridad
en todo momento y minimizando los riesgos que puedan
afectar la rentabilidad y la operatividad de las plantas.

Uno de los principales desafios durante la construccion es
la falta de suministro eléctrico y de comunicaciones, lo que
aumenta la vulnerabilidad de la planta. Para hacer frente a
esto, hemos disefado unas Torres de Vigilancia Auténomas,

JAVIER
APARICIO

Responsable de
proyectos

capaces de proteger las dreas mas criticas, como los acopios
de materiales y los accesos, de forma completamente
independiente. Estas torres estan equipadas con sistemas de
generacion de energia fotovoltaica propios y comunicaciones
autéonomas, lo que les permite funcionar sin necesidad de
infraestructuras externas. Ademas, incorporan camaras con
inteligencia artificial que pueden detectar cualquier intrusion
en tiempo real, enviando alertas directamente a la Central
Receptora de Alarmas. De esta manera, podemos coordinar
una respuesta rapida, ya sea movilizando a la fuerza policial
o enviando a un vigilante de seguridad al lugar. Estas torres
se ofrecen en régimen de alquiler, lo que permite a los
promotores disponer de ellas durante el tiempo necesario,
hasta que los sistemas de seguridad definitivos puedan ser
instalados y energizados. En la fase de operacion, CONTROL
SEGURIDAD proporciona Sistemas de Seguridad Perimetral
definitivos, que disefiamos, instalamos y mantenemos tanto
a nivel nacional como internacional. Estos sistemas integran
las dltimas tecnologias en videovigilancia, control de acceso,
sensores y analisis inteligente, asegurando una proteccion
continua y eficaz de los activos de nuestros clientes.

¢Cuales son las tecnologias mas innovadoras que estan
incorporando a la seguridad y vigilancia de las plantas e
instalaciones fotovoltaicas?

El disefo e instalacion de sistemas de seguridad en plantas
fotovoltaicas es una disciplina altamente tecnoldgica que
requiere una constante actualizacion para integrar los
avances mas innovadores en dispositivos y software de
seguridad. En CONTROL SEGURIDAD, nos mantenemos a la
vanguardia en este campo, adaptando nuestras soluciones a
las necesidades especificas de cada proyecto y garantizando
la proteccidn eficaz de los activos. Entre las tecnologias

mas innovadoras que estamos incorporando destacan los
sistemas de videovigilancia con cdmaras equipadas con
inteligencia artificial (IA). Estas camaras, tanto visibles como
térmicas, no solo registran imagenes en tiempo real, sino
que también son capaces de detectar, analizar y alertar de
posibles intrusiones o actividades sospechosas de forma
autonoma, mejorando la capacidad de respuesta ante
cualquier amenaza. La combinacion de cdmaras térmicas
con |A resulta especialmente util en situaciones de baja
visibilidad o condiciones adversas, asegurando una vigilancia
ininterrumpida. Ademas de las cdmaras, también se utilizan
radares avanzados y sensores que pueden identificar
accesos no autorizados, incluso en areas remotas o dificiles
de controlar. Estos sistemas de deteccién temprana
permiten una reaccion rapida y efectiva ante cualquier
intento de intrusion.

cTienen algan producto o servicio en su porfolio que
deseen destacar?

Uno de nuestros productos mas destacados para la fase

de construccién son las Torres de Vigilancia Autéonomas
equipadas con inteligencia artificial. Estas torres ofrecen una
proteccion eficaz para areas criticas como los acopios de
materiales y los accesos, incluso en entornos sin suministro
eléctrico ni comunicaciones.

Para la fase de operacion, nuestro enfoque se centra

en la instalacion de Sistemas de Seguridad Perimetral
definitivos, que incorporan las tecnologias mas avanzadas.
Utilizamos cadmaras térmicas, algoritmos de analitica de
video con inteligencia artificial, radares y sensores para
ofrecer una deteccion precisa y eficaz de cualquier intrusion.
Nos adaptamos a cualquier tipo de proyecto y entorno,
asegurando que el sistema de seguridad perimetral cumpla
con las necesidades especificas de cada instalacion.
Ademas, también podemos disefar e instalar sistemas
perimetrales autoalimentados, eliminando la necesidad

de realizar costosas obras civiles o cableados adicionales.
Esto no solo mejora la eficiencia en la instalacion, sino que
también permite una vigilancia continua y efectiva utilizando
los sistemas definitivos ya en la fase de construccion.

que puede pasar desde que produce un salto de
alarma real hasta que acude la policia o el personal
de la empresa puede ser suficiente como para que
los asaltantes roben o cometan destrozos™.

SEGURIDAD EN TODAS

LAS FASES

Durante la fase de construccion, el riesgo es par-
ticularmente elevado debido a la acumulacion de
materiales valiosos, como paneles solares, cables de
cobre y otros equipos tecnoldgicos, que pueden ser
facilmente sustraidos. Ademas, el gran nimero de
personas que intervienen en la obra aumenta la po-
sibilidad de que individuos no autorizados accedan a
las instalaciones. “En este momento, es fundamental
establecer medidas de vigilancia y control para mini-
mizar los riesgos™, subraya Aparicio.

Es algo en lo que coincide la Key Account Energy

de BauWatch, quien explica que un solo dia de
inactividad en la construccion de una planta puede
suponer la pérdida de miles de euros: “El coste de
instalacion de una planta fotovoltaica se sitla entre
0,80 y 0,91 euros por vatio, por lo que un parque de
1MW tendria un coste de entre 801.000 y 909.000
euros. Ademas, el robo de paneles solares puede
interrumpir el proceso de suministro de la cantidad
de energia necesaria y exponer a los operadores a
sanciones econdmicas”.

En la fase de construccion, la pérdida de equipos o
materiales clave puede provocar retrasos significa-
tivos en el cronograma del proyecto, lo que no solo
encarece la obra al aumentar los costos logisticos y
de personal, sino que tambien puede comprometer
el plazo para la conexion a la red.

Una vez que la planta entra en la fase de operacion,
el riesgo persiste, pero el foco de los delincuentes
cambia. En lugar de materiales en bruto, los objetivos
suelen ser componentes especificos de mayor valor,
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que pueden interrumpir la generacion de energia si
se ven afectados. Ademas, el riesgo electrico que
presentan estas instalaciones en funcionamiento
afiade un componente adicional de peligro por lo que
hay que adoptar todas las medidas posibles para
impedir los accesos de personas no autorizadas.
En esta segunda fase, explica Aparicio, “el impacto
de un robo o sabotaje es alin mas grave, ya que

no solo implica la pérdida de equipos costosos
como paneles solares, inversores o cables, sino que
tambien puede llevar a la interrupcion o reduccion
de la produccion de energia”. Cada dia que la planta
no opera a pleno rendimiento supone una pérdida
directa de ingresos, lo cual afecta a la capacidad
del proyecto para cumplir con los contratos de
suministro eléctrico. Ademas, los costes asociados a
la reparacion o sustitucion de los equipos dafiados,
junto con los gastos de mantenimiento y posibles
penalizaciones contractuales, pueden reducir signifi-
cativamente la rentabilidad del proyecto.

En ambas fases, la seguridad debe adaptarse a las
amenazas especificas. Durante la construccion, el
control de acceso  la proteccion de los materiales
son claves, mientras que, en la operacion, la pro-
teccion de los equipos criticos y la prevencion de
interrupciones en la produccion son prioritarias. Por
ello, se debe adoptar una estrategia de seguridad
integral que evolucione con el proyecto.

En palabras del responsable de proyectos de
CONTROL SEGURIDAD, “para mitigar estos riesgos,
es esencial implementar sistemas de seguridad
avanzados, como vigilancia perimetral, c@Gmaras de
alta definicion, sensores de movimiento y controles
de acceso, complementados con un mantenimiento
constante™. Todo esto no solo protege la inversion
inicial, sino que tambi&n asegura una operacion
eficiente y continua de la planta, garantizando la
maxima rentabilidad a largo plazo. @

BEGONA
FRANCO

Key Account Energy

CARLOS
SAN FRUTOS

Director técnico
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¢Qué soluciones de seguridad y vigilancia ofrece BauWatch a los promotores y titulares
de proyectos fotovoltaicos?

BauWatch opera en Europa desde el 2009 ofreciendo nuevas soluciones de seguridad
adaptadas a los nuevos tiempos. Con software propio y una nueva tecnologia basada en la
Inteligencia Artificial, somos lideres del sector. Nuestra tecnologia se basa en tres pilares: es
movil, flexible y en tiempo real. Conforme avanzan los proyectos, las necesidades de seguridad
varian, las torres de videovigilancia méviles de BauWatch estan preparadas para avanzar con
las diferentes fases de los proyectos, pudiendo cambiar su ubicacién facilmente, con técnicos
de BauWatch o con medios propios. Son demandadas por diferentes sectores, siendo la Torre
Solar la mas demandada en el sector energético.

¢Cuales son las tecnologias mas innovadoras que estan incorporando a la seguridad y
vigilancia de las plantas e instalaciones fotovoltaicas?

La eficacia y la velocidad de respuesta de un sistema de seguridad son la clave en las
instalaciones que se encuentran en zonas aisladas. Las condiciones externas pueden generar
hasta 400 falsas alarmas diarias debido a diferentes factores. Este gran inconveniente hace que
se produzcan huecos de seguridad en el sistema, ya que en ocasiones se discriminan alarmas
reales al confundirlas con fallos en los sistemas. Nuestra tecnologia basada en la Inteligencia
Artificial es clave para garantizar la eficiencia en todo momento, discriminando las falsas alarmas
ocasionadas por animales o condiciones meteoroldgicas adversas. En cuanto se detecta una
intrusion en el recinto, los expertos de seguridad en la central de control lo comprueban dos
veces y avisan al responsable del recinto y a la policia. Asi, se evitan al 100% las falsas alarmas.

cTienen algun producto o servicio en su porfolio que deseen destacar?

La Torre Solar es una solucién respetuosa con el medio ambiente, completamente autosuficiente
y con el mejor tiempo de respuesta ante intrusiones del mercado. En menos de un minuto,
nuestro Centro de Recepcion de Alarmas se pondra en contacto con el intruso para que desaloje
el recinto protegido por BauWatch. Con este mensaje directo conseguimos neutralizar el 95%
de las intrusiones. En 2023, realizamos 85.000 desalojos por megafonia, 15.000 operaciones
policiales iniciadas por el equipo de BauWatch que resultaron en 1.500 detenciones policiales.
Nuestras torres estan equipadas con dos camaras Full HD y una camara antisabotaje para

vigilar una zona especifica. La distancia de deteccion de cada camara es de minimo 70 metros,
dependiendo de las condiciones meteoroldgicas, cubriendo un rango de deteccién minimo de
140 metros en total. Esta configuracion proporciona una proteccion completa, garantizando una
deteccidn fiable en toda la zona vigilada. La cdmara antisabotaje afiade una capa adicional de
seguridad, y esta disefiada para evitar manipulaciones o dafos en el sistema.

¢Cuales son los problemas de los sistemas tradicionales de proteccion de plantas
fotovoltaicas?

Tradicionalmente, se empleaban barreras de infrarrojos de exterior y lazos para las placas. Las
barreras de infrarrojos plantean un enorme problema al generar una gran cantidad de falsas
alarmas. Ademas, el coste de instalacion era muy elevado ya que conlleva tener que hacer un
cableado completo por toda la instalacion. Asimismo, los elementos que componian la barrera
eran muy numerosos (soportes, columnas, resistencias calefactoras, carcasas...) por lo que
eran susceptibles de presentar multitud de fallos y averias, por ejemplo, que si teniamos un
elemento cruzando la barrera de modo accidental, puede no armarse el sistema o que las
barreras se desajusten y hubiese que alinearlas de modo recurrente. También los lazos para
las placas solares, consistentes en un cable que rodea el marco de un conjunto de placas, trae
numerosos problemas. Por ejemplo, que si un operario lo rompe o altera involuntariamente,
hace saltar el sistema. Ademas, el lazo protege solo las placas a las que rodea y, en caso de
tener placas en mosaico, no protegen las que estan situadas en el centro. En caso de averia del
cable, puede ser necesario cambiar todo el lazo, un proceso que es lento y costoso.

¢Qué soluciones de seguridad y vigilancia ofrece WINCONTROL a los promotores y
titulares de proyectos fotovoltaicos?

En primer lugar, es importante tener en cuenta que para proteger de modo adecuado una
instalacion fotovoltaica con sistemas de seguridad, sea cual sea el tipo de sistema elegido,

se debe plantear un sistema sin angulos muertos por los que se pueda burlar el mismo. Es
decir, debemos poder establecer sistemas robustos que aseguren las zonas. Lo ideal es tener
un servicio de vigilancia en la planta que acuda a los saltos que pueda generar el sistema de
seguridad para que la respuesta sea rapida y eficaz y evitar que en el tiempo que pase desde
el salto de los intrusos hasta que acuda la policia o guardia civil, estos tengan tiempo de robar
equipos o hacer destrozos en la planta.

¢Cuales son las tecnologias mas innovadoras que estan incorporando a la seguridad y
vigilancia de las plantas e instalaciones fotovoltaicas?

Las nuevas tecnologias de seguridad van dirigidas a la analitica de video y se apoya en el uso
de camaras térmicas y de drones. El uso de drones con cdmaras térmicas se emplea para el
mantenimiento y control de las plantas. Contra robos y actos vandalicos, la solucién actual ideal
es el video andlisis sobre camaras fijas, que tiene muchas ventajas. Es mucho mas facil y rapido
de instalar. Ofrece la opcion de funcionar con enlaces de red (antes de red) evitando tener

que cablear completamente el recinto, es decir, que solo requiere punto de corriente. Ademas,
reduce al minimo falsas alarmas, ya que las que se producen se verifican por el operador de
recepcion con un clip de video, lo que permite descartar de forma facil todo salto que no

es producido por personas o vehiculos (animales, movimientos de rastrojos por viento, etc.)
Estos sistemas ofrecen asimismo versatilidad, ya que permiten cambiar la zona de deteccion
moviendo o desplazando las cdmaras, vigilancia de largo alcance gracias a sistemas térmicos
que detectan movimiento a distancias de hasta 500 metros. Por ultimo, estos dispositivos son
faciles y rapidos de reponer en caso de averia.
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Cashbac

hasta 191 €

hasta 32 € hasta 128 €

hasta 200 €

axy

iRecibe cashback para tu empresal

Instala y registra los equipos: SMA Sunny Tripower Smart Energy, Sunny Tripower X,
Home Storage, EV Charger, Ev Charger Business, STP CORE 1 y 2, Sunny Boy, Sunny
Boy Smart Energy, Sunny Boy Storage y Energy Meter y te devolveremos
periédicamente los importes de cashback que tu empresa haya recopilado durante el
periodo de la promocién, jdirectamente en la cuenta bancarial

SMA-iberica.com/Cashback-deals EI.-i—'Ef
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DADO QUE LA ENERGIA SOLAR REPRESENTA UNA PARTE CADA VEZ MAYOR
DEL SUMINISTRO DE ENERGIA, LOS FABRICANTES DE INSTALACIONES
FOTOVOLTAICAS DEBEN PRIORIZAR LA CIBERSEGURIDAD. ESTE ENFOQUE
ES ESENCIAL PARA PROTEGERSE CONTRA LAS AMENAZAS CIBERNETICAS,
GARANTIZANDO TANTO LA CONFIABILIDAD DEL SUMINISTRO DE ENERGIA
COMO EL CUMPLIMIENTO DE LOS ESTANDARES REGULATORIOS. EN SMA
SOMOS CONSCIENTES Y, POR ELLO, CONTAMOS CON UNA FIRME ESTRATEGIA
DE CIBERSEGURIDAD QUE INCLUYE DESDE UN CENTRO DE OPERACIONES
DE SEGURIDAD (SOC) QUE FUNCIONA LAS 24 HORAS DEL DIA, LOS 7 DIAS
DE LA SEMANA, AL CIFRADO DE DATOS, LA DETECCION DE ANOMALIAS Y LA
SEGURIDAD DE LOS ENDPOINTS, ENTRE OTROS.

n el sector de la energia solar, la ciberseguri-

dad se ha convertido en una preocupacion

critica. El creciente rendimiento energgeti-

co de las instalaciones fotovoltaicas las
convierte en un objetivo atractivo para los piratas
informaticos. Tambien esta claro que cada vez mas
ataques parecen contar con el respaldo de algunos
gobiernos. El resultado es que hay un creciente in-
ter€s por la ciberseguridad entre los desarrolladores,
operadores e inversores de proyectos fotovoltaicos
y las clausulas separadas de ciberseguridad son
ahora estandar en los contratos. De hecho, los con-
tratos que cubren decenas o incluso cientos de pa-
ginas sobre ciberseguridad ya no son la excepcion.

UNA POLITICA DE ;
CIBERSEGURIDAD HOLISTICA
Con el Sunny Portal powered by ennexOS, en SMA
gestionamos y operamos nuestra propia plataforma
de monitorizacion fotovoltaica desde Alemania. Mas
de 900.000 instalaciones conectadas que van
desde 1 kilovatio pico hasta 60 megavatios pico lo
convierten en el portal de monitorizacion fotovoltaica
mas grande de Europa. Para bloquear los intentos de
acceso a sus servidores, hemos establecido nues-
tros propios procesos de supervision que utilizan
varios indicadores de ciberseguridad y empleamos
a un gran nUmero de especialistas con el objetivo

de proteger todas las operaciones de IT. De hecho,
disponemos de nuestro propio Centro de Operacio-
nes de Seguridad (SOC) para garantizar la seguridad

24/7. Todas estas medidas, y otras, son fundamen-
tales para la compafiia, al ser uno de los principales
fabricantes de inversores del mundo.

Adem3s, el hecho de que seamos un fabricante ale-
man es una ventaja adicional para nuestros clientes,
ya que la legislacion alemana especifica que regula
la ciberseguridad, la Ley de Seguridad Informatica
2.0, esta por delante de la nueva legislacion europea
en materia de ciberseguridad, como la Directiva 2

de Seguridad de las Redes y de la Informacion (NIS)
y la Ley de Ciberresiliencia. La Ley de Seguridad
Informatica 2.0 garantiza que SMA, como fabricante,
compruebe que todos los equipos que suministra-
mos estan adecuadamente protegidos contra los
piratas informaticos. En este sentido, nuestra politica
de ciberseguridad abarca desde la cooperacion con
las autoridades nacionales de ciberseguridad hasta
la evaluacion de riesgos y la participacion en grupos
de trabajo internacionales.

La proteccion real de las instalaciones fotovoltaicas
equipadas con inversores de SMA implica varias
capas de seguridad. Los cortafuegos representan

la primera, en relacion con la conexion a Internet. El
cifrado representa otra: todos los datos enviados
por los inversores \ registradores de datos estan
encriptados. Y es que muchos hackers utilizan datos
interceptados para obtener acceso a los sistemas
informaticos. Pero si esos datos estan encriptados,
un sistema informatico no puede ser hackeado facil-
mente. La supervision de la seguridad y la deteccion
de anomalias representan otra capa: los sistemas de
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deteccion y prevencion de intrusiones nos permiten
rastrear rapidamente a personas malintencionadas
y todos nuestros dispositivos estan equipados con
seguridad de endpoints. Esto hace que sea mas difi-
cil para los virus asaltar los dispositivos fotovoltaicos.

UN ESFUERZO CONJUNTO

PARA UNA MAYOR SEGURIDAD
En SMA hemos hecho que sea imposible la puesta
en marcha de inversores sin cambiar la contra-
sefia. De forma predeterminada, los inversores y
registradores de datos se pueden actualizar con

un nuevo firmware y las actualizaciones se pueden
realizar de forma automatica y remota. Esto enfatiza
la importancia de que los instaladores activen las
actualizaciones automaticas de firmware cuando
ponen en marcha un inversor.

Por otro lado, hemos instalado un equipo de res-
puesta a incidentes de seguridad de productos
(Product Security Incident Response Team) y un
protocolo que describe como se debe responder.

El codigo fuente esta sujeto a comprobaciones
automatizadas y manuales basadas en el principio
de doble control y todo el personal de SMA recibe
formacion periddica por parte del personal de IT y
ciberseguridad.

La colaboracion con investigadores de seguridad
independientes también es un elemento crucial.
Nuestros productos y servicios se someten regu-
larmente a pruebas de vulnerabilidad por parte de
diversos investigadores de seguridad. Los resultados
se utilizan para mejorar los productos, iniciar contra-
medidas e implementar de forma proactiva nuevos
procedimientos.

En conclusion, la sdlida politica de ciberseguridad de
SMA no solo garantiza la proteccion de nuestros sis-
temas, sino que tambi€n supone una ventaja signifi-
cativa para los instaladores a la hora de relacionarse
con los clientes finales. A medida que las amenazas
de ciberseguridad continGan evolucionando, en SMA
nos mantenemos a la vanguardia, demostrando un
compromiso inquebrantable con la proteccion de su
tecnologia y la tranquilidad de todas las partes inte-
resadas. Con un enfoque integral de la ciberseguri-
dad, establecemos un alto estandar en la industria
de la energia solar, reafirmando su posicidon como
lider de confianza en innovacion y seguridad. @
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LA PANDEMIA, LA GUERRA EN UCRANIAY DIVERSAS

TENSIONES GEOPOLITICAS HAN PUESTO DE RELIEVE LA
IMPORTANCIA ESTRATEGICA DE LAS CADENAS GLOBALIZADAS

DE ABASTECIMIENTO Y DE DISTRIBUCION EN LAS QUE SE BASA
NUESTRA ECONOMIA. ESPANA EN PARTICULAR SE ENFRENTA A UNA
SERIE DE DESAFIOS ESPECIFICOS QUE VAN DESDE LA LOGISTICA

Y LA DEPENDENCIA DE PROVEEDORES INTERNACIONALES HASTA
LA NORMATIVA Y LA EVOLUCION TECNOLOGICA. DESDE EL SECTOR
DESTACAN QUE, PARA PODER ABORDAR ESTOS RETOS ES CLAVE,
ENTRE OTROS, MEJORAR LA RED DE INFRAESTRUCTURAS DE
TRANSPORTE Y ALMACENAMIENTO, APOSTAR POR UNA MAYOR
COLABORACION ENTRE COMUNIDADES AUTONOMAS Y LLEVAR A
CABO UNA INVERSION CONTINUA EN INNOVACION Y CAPACITACION

DEL PERSONAL.

BERTA MOLINA GARCIA

| expresidente del Banco Central Europeo,
Mario Draghi, presentd recientemen-
te el informe The Future of European
Competitiveness sobre la competitividad
en la Unidn Europea. En el documento se sefiala
que “el impulso mundial a la descarbonizacion
es también una oportunidad de crecimiento
para la industria de la UE, en la que Esta es lider
mundial en tecnologias limpias como turbinas
edlicas, electrolizadores y combustibles bajos en
carbono™. Sin embargo, también alerta de que “no

esta garantizado” que Europa aproveche esta
oportunidad. La competencia de paises asiaticos
se esta agudizando en sectores como las tecnolo-
gias limpias gracias a la combinacion de una politi-
ca industrial y subvenciones masivas, la rapida
innovacion, el control de las materias primas y la
capacidad para producir a escala continental.
Para tratar de paliar esta situacion, el expresiden-
te del Banco Central Europeo propone tres lineas
de actuacion que ponen el foco en el aumento de
la competitividad y la productividad. La primera de

ellas es la de reorientar sus esfuerzos para cerrar
la brecha de innovacion con Estados Unidos y
China, especialmente en tecnologias avanza-

das mediante la financiacion y la formacion. La
segunda contempla un plan conjunto de descar-
bonizacion y competitividad, para lo que plantea
una rebaja de los precios de la energia, que en
Europa son hasta cinco veces superiores a los de
Estados Unidos, y asi aprovechar la descarboni-
zacion del continente para dar un impulso a indus-
trias como la de las tecnologias limpias. El tercer
ambito de actuacion contempla el aumento de la
seguridad y de la reduccion de las dependencias
para los suministros estratégicos como materias
primas criticas.

Por su parte, la Agencia Internacional de la Energia
(IAE), en su informe sobre la cadena de suminis-
tros, identifica cinco pilares prioritarios sobre los
que deberian trabajar gobiernos e industria para
hacer que los sistemas de abastecimiento de
energia limpia sean seguros, resilientes y sos-
tenibles: diversificar las cadenas de suministro,
acelerar las transiciones hacia la energia limpia,
innovar en tecnologias de renovables, colaborar
en las cadenas de suministro e invertir en estos
mercados.

Las interrupciones de la cadena de suministro,
como la que acaecid en marzo de 2021 cuando el
carguero Ever Given encalld en el canal de Suez,
mostro las debilidades del comercio internacional.
Esto, unido a la escasez mundial de chips infor-
maticos, puso de manifiesto las vulnerabilidades
de las estrategias globalizadas en relacion con la
cadena de suministro. En el caso de la fabricacion
de energia solar fotovoltaica, esto es especial-
mente evidente, ya que la concentracion de la



fabricacion suele amplificar la volatilidad.

A la pandemia de Covid-19 y a la interrupcion en el
suministro de componentes fotovoltaicos proce-
dentes de Asia se le unid la dependencia del gas
de Rusia. Esto cambid definitivamente la manera
de concebir el comercio internacional por parte de
la Unidn Europea. Las anteriores estrategias de ca-
dena de suministro “justo a tiempo” -aquella que
mueve el material justo antes de que se necesite
en el proceso de fabricacion y elabora sdlo los
productos cuando sea preciso, en las cantidades
justas y en el momento adecuado-, dejaron paso
a las reservas estratégicas. En el sector solar,

esto significa que los distribuidores y los grandes
instaladores abastecen sus almacenes para estar
preparados para un mayor crecimiento. “El princi-
pal desafio para nuestro sector es saber gestionar
correctamente el stock de nuestros almacenes”,
comenta Javier Ortunio, CEO de Krannich.

Segln Red Eléctrica Espafiola, la potencia instala-
da de solar fotovoltaica aumentd un 2890 durante
el afio 2023 al sumar 5.594 nuevos MW al parque
de generacion espafiol, la mayor cifra desde que
se cuenta con registros. Asi, esta tecnologia ya
cuenta con 25.549 MW en servicio y ocupa el
20,390 del total de la estructura del parque nacio-
nal. El aumento de la demanda de nuevas plantas
ha tenido un impacto positivo en los principales
actores de la distribucion. Las ventas y el volumen
de negocio han hecho que se aprecie un repunte
en los Tltimos afios. Todo ello a pesar de que el
sector viviese una gpoca de incertidumbre marca-
da por la pandemia, la escasez de componentes

gy la ralentizacion del suministro, que afectd sobre
todo al sector de la distribucion y de la instalacion.
Sin embargo, en paralelo, se ha ido invirtien-

do cada vez mas en la ampliacion de espacios
logisticos y de almacenamiento para dar cabida a
productos y componentes para el sector.

Esto, en parte, se debid a la escasez de compo-
nentes esenciales para la industria fotovoltaica
procedentes de paises asiaticos como el silicio po-
licristalino, el polisilicio y el vidrio solar. Su carencia
obligd a reestructurar los espacios de modo que
pudiesen hacer acopio de mas productos y evitar
asi situaciones de riesgo. De este modo es como
las empresas se decantaron por una estrategia
planteada para dar respuesta a la distribucion
especialmente de mddulos fotovoltaicos, sistemas
de montaje y productos de eficiencia energgética,
pensada para reforzar la relacion con los fabrican-
tes mediante previsiones de diversos materia-

les. Actualmente, la obtencion de componentes
periféricos para la fotovoltaica no es un problema,
al menos en el campo del autoconsumo. “Estamos
en un momento de over supply y over stock de los
componentes principales, es decir, de mddulos e
inversores”, comenta Carlos Garcia, director gene-
ral de ecovatios.

De unos afios a esta parte, el consumo de energia
solar ha aumentado en Espafia como conse-
cuencia de los avances tecnoldgicos, la mayor
concienciacion medioambiental y las politicas

de transicion energética. A este cambio de ten-
dencia han ayudado en gran medida los cambios
normativos. Una legislacion mas favorable a su
implantacion ha permitido una mayor penetracion
de esta tecnologia.

Desde la eliminacion del denominado “impuesto al
sol” en 2018, el sector fotovoltaico ha experimen-
tado un crecimiento constante que ha repercutido
directamente en la cadena de valor asociada al
mismo. Tanto es asi que las areas de produccion

y distribucion son las que mas empleo directo
crearon en estos Ultimos afios, seguidas de las
ingenierias e instaladoras. Segln el Informe Anual
UNEF 2022, se generaron 29.306 empleos en total:
7.549 empleos directos, 13.393 indirectos y 8.365
inducidos.

Sin embargo, Espafia, por la situacion geografica
en la que se encuentra, se enfrenta a mayores
costos logisticos en comparacion con paises del

JAVIER
ORTUNO

CEO de Krannich
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¢Cuales son los principales desafios que encuentran
en la distribucion de componentes fotovoltaicos en
Espaiia o en la peninsula ibérica?

La situacion actual es compleja, pero con muy buenas
perspectivas a futuro. Venimos de un 2022 donde se
experimentd un crecimiento muy grande en muy poco
tiempo en el autoconsumo en Espaia y en Europa y que se
ralentizé en 2023 de manera acentuada, lo que ha provocado
que muchas empresas hayan sufrido los problemas derivados
del sobredimensionamiento y exceso de stock en sus
almacenes. Esta situacidn, junto con la caida de precios
tanto de los equipos principales como de la energia, el fin

de las ayudas europeas y la disminucién de la capacidad

de ahorro de las familias, ha resultado en una bajada de la
demanda de instalaciones de autoconsumo, sobre todo en

el segmento residencial. La buena noticia es que parece que
el sector se estd estabilizando y el nimero de instalaciones
se estd manteniendo en unos niveles éptimos. Ahora mismo,
el principal desafio para nuestro sector es saber gestionar
correctamente el stock de nuestros almacenes para que haya
una rotacion apropiada y no se produzcan roturas de stock
como la que se vivié en 2022 ni excesos. Muchas empresas
estan sufriendo para dar salida comprometiendo su situacion
financiera. Para ello, es importante que haya una regulacién
estable por parte de la administracién y disponer de un
registro de instalaciones de autoconsumo con el objetivo

de minimizar las especulaciones en cuanto a tamano de
mercado se refiere.

¢Cuales son los principales servicios que ofrecen a su
clientela?

Krannich Solar es una empresa global con cerca de 30 afos
de trayectoria, presente en mas de 25 paises y mas de 30
filiales desde EE. UU. hasta Japdn. Esto solo ha sido posible
diferencidandonos al ofrecer no solo productos fiables y

de maxima calidad de los principales fabricantes a nivel
mundial, sino también aportando valor a nuestros clientes
acompanandolos durante todo el proceso de ejecucion de
un proyecto, desde la fase de oferta y asesoramiento hasta
la puesta en marcha y resolucion de problemas, con equipos
dedicados a dar soporte en todo momento desde compras,
ventas, almacén, logistica y soporte técnico. Somos un
especialista en distribucion de material solar, pero en
nuestro ADN esta el servicio al cliente y su satisfaccion.

¢Cuales son los productos mas demandados por sus
clientes en Espaia en términos de nuevas tecnologias
o soluciones fotovoltaicas innovadoras?

Ahora mismo se esta viendo un interés cada vez mayor

en soluciones de almacenamiento energético para poder
gestionar mejor tanto los excedentes que la instalacién
puede generar, como la volatilidad del precio de la energia.
Creo que nunca ha habido un mejor momento para optar
por la instalacién de baterias en las instalaciones de
autoconsumo, pero es importante asesorarse bien antes
de tomar la decision y contar con un equipo técnico que
ofrezca soporte en todo momento para asegurar la correcta
instalacion y funcionamiento de los equipos. Y eso es
exactamente lo que valoran nuestros clientes, ya que en
Krannich Solar ofrecemos la solucion mas adecuada para
cada instalacién o proyecto.
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centro de Europa. El transporte terrestre desde los
puertos a las zonas de instalacion, especialmente
en areas rurales, incrementa significativamente los
costos. Esto, unido a la fluctuacion de los precios
del combustible y los impuestos al transporte,
impacta directamente en la distribucion.

DPV Energy ratifica la importancia de un buen sis-
tema que garantice el suministro de componentes
fotovoltaicos. En su caso, comentan, “contamos
con una red mayorista eficiente y robusta, capaz
de realizar entregas en camiones completos, lo
que garantiza una gestion rapida y puntual de los
pedidos™.

En el camino hacia una electrificacion basada en
las energias renovables se estima esencial evitar
la dependencia excesiva de terceros. Por ello, es
fundamental crear nuevas cadenas de distribu-
cidn para materiales y tecnologias esenciales para
la industria fotovoltaica como son baterias, pane-
les fotovoltaicos, inversores o redes inteligentes.
Actualmente, la Unidn Europea depende en gran
medida de las importaciones de materias primas
fundamentales procedentes de terceros paises. El
litio, el niquel o el silicio son algunos de los elemen-
tos imprescindibles para la fabricacion de cg&lulas
solares, obleas y lingotes, y estos se encuentran
en paises asiaticos o latinoamericanos.

Esta dependencia de la cadena de suministros
puede llevar a un retraso en la entrega de pedidos
y a una fluctuacion de los precios, que en muchas
ocasiones se ven afectados por factores externos
como la situacion geopolitica de los paises por los
que tienen que transitar dichos componentes o
los diversos aranceles.

En materia de reduccion de emisiones de gases
de efecto invernadero, la Unidn Europea ha asu-
mido para el afio 2030 un objetivo de, al menos,
un 559 menos de emisiones netas de gases de
efecto invernadero. La interrupcion en la cadena

de suministro de tecnologias de energia limpia
podria tener un impacto significativo en la capaci-
dad de lograr dicho objetivo. Es por ello por lo que
compafiias como DPV consideran fundamental
establecer un compromiso “con la innovacion y el
desarrollo sostenible mediante el establecimiento
de relaciones duraderas”, de manera que puedan
proporcionar soluciones energéticas a medida,
para que, de este modo, sus clientes tengan &xito
en el sector fotovoltaico.

Uno de los principales retos a los que se enfrenta
la distribucion, aunque de manera indirecta, es

la capacidad de integracion de los sistemas
fotovoltaicos con la red electrica. La falta de in-
fraestructura adecuada para absorber el exceso
de generacion de energia solar en momentos de
alta produccion puede afectar a la demanda de
componentes Y a la velocidad de instalacion de
nuevos proyectos. Esto también genera incerti-
dumbre para los distribuidores, que deben ajustar
su inventario en funcion de las fluctuaciones del
mercado.

“La dificultad de conexion y las dificultades que
ponen las distribuidoras eléctricas, sobre todo
para proyectos mayores a 100 kW, es uno de los
grandes obstaculos con los que se encuentra el
sector”, sefiala Carlos Garcia, director general de
ecovatios.

Hay que tener en cuenta que el mercado de los
componentes fotovoltaicos es altamente com-
petitivo. Esto ha llevado a una presion constante
sobre los precios y a una consecuente reduccion
de los margenes de beneficio. Es por ello por

lo que, para mantener la competitividad, los
distribuidores deben optimizar sus operacio-

nes logisticas y de inventario, lo que a menudo

Gerente/managing
director en BAYWA r.e.

éCuales son los principales desafios que encuentran en la distribucion de componentes fotovoltaicos en
Espaiia o en la peninsula ibérica?

Ahora mismo hay dos desafios claves. El primero es el valor de los productos o ticket medio vs hace un afio o peor
aun, dos afios. Para un mismo volumen de trabajo o cantidad de material, la facturaciéon es mucho menor. El otro
es claramente de demanda. Pese a que la fuerte bajada de precio de los productos hace la fotovoltaica mas barata
que nunca, eso no llega a compensar del todo la desmotivacién por parte de la clientela, sobre todo el consumidor
final, por los bajos precios de la electricidad. Las renovables nos han llevado a costes eléctricos mayoristas
cercanos a cero durante gran parte del dia y del afio. Es algo bueno para el pais, pero es injusto que las fuentes
regulables (gas, nuclear, gran hidraulica) controladas por grandes energéticas pasen a generar a valores positivos
obteniendo de facto un efecto subvencionador por parte de la fotovoltaica. Tendria que ser al revés. Para mantener
esta industria que hemos creado, necesitamos una reforma del sistema eléctrico que permita la sostenibilidad de
la inversidn privada en la generacién fotovoltaica. La alternativa son subvenciones publicas y todo lo que conllevan
a nivel de burocracia y lentitud de ejecucion.

¢Cuales son los principales servicios que ofrecen a su clientela?

El distribuidor especializado hace mucho por mas bien poco por nuestra red de instaladores. Estamos muy
enfocados en la eficiencia y servimos cerca del 70% de los pedidos desde nuestra plataforma web, con datos de
disponibilidad y precio a tiempo real, posibilidad de gestion de cuenta y precios de proyecto o volumen visibles
para todo cliente. Atendemos a casi 700 clientes mensualmente con mas de 2000 operaciones logisticas,
proporcionamos financiacion incluida en el precio del producto para posibilitar que nuestro sector siga activo sin
una dependencia excesiva de los bancos y recientemente hemos expandido nuestra capacidad de servicio de
prescripcion (pre-venta) con un departamento especifico (disefios gratuitos de estructuras de montaje, soluciones
de bateria industrial y de multiples cargadores de VE). Ademas, nuestra post-venta ha sido recientemente
reconocida con la certificacion CSP 4 estrellas de nuestro primer proveedor y lider de mercado HUAWEI.

¢Cuales son los productos mas demandados por sus clientes en Espaiia en términos de nuevas
tecnologias o soluciones fotovoltaicas innovadoras?

Vemos una rapida adaptacion a los médulos con célula de silicio tipo N, con mejor relacion potencia y garantia

vs precio y también una robusta demanda de médulos medianos de alrededor de 500Wp aptos tanto para el
residencial y el industrial, con mejores caracteristicas mecanicas y de garantia. El sector madura y también se
venden cada vez sistemas mas avanzados y mejor adaptados de estructuras. El foco esta en la seguridad, pero
también en la rapidez de montaje ya que el peso del coste de instalacion supera ya a menudo el del total del kit de
material. La demanda de baterias es lo que mas necesita este sector que crezca y cada vez hay mas proyectos de
bateria industrial para aprovechar la volatilidad del mercado eléctrico pero la bateria residencial necesita un buen
empujon para llegar a niveles de paises de nuestro entorno. La clave aqui es el apoyo de subvenciones SOLO si se
incluye almacenamiento (como se ha demostrado muy efectivo en otros mercados) y facilitar modelos de negocio
que incluyan la inyeccidn a y la recarga desde red para hacer de esas baterias sistemas inteligentes al alcance de
cualquier consumidor. Ese es nuestro reto y alli yace la clave de la sostenibilidad de negocio en los préximos meses
y afnos si el mercado eléctrico sigue con la tendencia actual.
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¢Cuales son los principales desafios que encuentran en la distribucion de componentes fotovoltaicos en
Espaia o en la peninsula ibérica?

Ademas de la gestidn de stock y la agilidad en las entregas, otro desafio es la fluctuacion de los precios de
los materiales, lo que complica la prevision de demanda y afecta directamente los margenes del negocio. Las
condiciones del mercado también pueden variar rapidamente debido a cambios en los precios de la energia,
lo que obliga a una rapida adaptacion para satisfacer las expectativas de nuestros clientes y garantizar la

competitividad. Al tratarse de un mercado en continua evolucién, nuestros clientes demandan mucha formacion
JOSE y soporte técnico, por lo que otro desafio es que todos los miembros de Amara NZero debemos estar en continua

MARIA VIZUETE
Director técnico de

Amara Nzero

¢cCuales son los principales servicios que ofrecen a su clientela?

formacién, manteniéndonos siempre actualizados frente a cualquier novedad existente en el mercado.

Ofrecemos una solucién integral, desde la preventa hasta la postventa. Esto incluye asesoria técnica en la

seleccion de productos, servicios de dimensionamiento de sistemas, soporte en la instalacion y puesta en marcha,
formacion continua, financiacién a medida y servicios logisticos avanzados. Nuestro enfoque esta en acompanar
a nuestros clientes a lo largo de todo el ciclo de vida de sus proyectos, asegurando que reciban el soporte
necesario en cada etapa.

¢Cuales son los productos mas demandados por sus clientes en Espafa en términos de nuevas
tecnologias o soluciones fotovoltaicas innovadoras?

Los productos mas demandados actualmente incluyen soluciones avanzadas de almacenamiento como baterias
de litio, inversores y mddulos solares mas eficientes. También hay un creciente interés en tecnologias de
integracion como la aerotermia y la gestion energética para vehiculos eléctricos. Estas soluciones permiten a los
clientes maximizar el autoconsumo y mejorar la eficiencia energética, tanto a nivel residencial como industrial.
Por ultimo, las soluciones de almacenamiento industrial estan en auge, por lo que contamos con un equipo
especializado en esta tipologia de producto, que acompanian al cliente en todas las etapas del proyecto, incluso
hacemos acompafnamiento y revision cuando ya esta terminado.

requiere inversiones en tecnologia y eficiencia
operativa. Las empresas distribuidoras advierten
de otro pequefio escollo, y es que las diferentes
normativas autondmicas introducen un factor de
complejidad para su distribucion. Las autorizacio-
nes para la instalacion y la distribucion de siste-
mas fotovoltaicos a menudo se ven ralentizadas
por los requisitos administrativos, lo que puede
producir cuellos de botella en la distribucion de

componentes Y, por lo tanto, demoras en los pro-
yectos. “Seria deseable que el regulador flexibili-
zase los requerimientos Y los limites de potencia
conectable en autoconsumo, entre otras cosas,
para evitar la necesidad de instalar dispositivos
antivertidos”, advierte Garcia.

Otro desafio al que se enfrenta el sector es el
almacenamiento de los propios componentes
fotovoltaicos. En este caso, los distribuidores

necesitan grandes espacios para garantizar la
disponibilidad de los productos, especialmente
en momentos de alta demanda. La falta de plani-
ficacion o un almacenamiento inadecuado puede
dar como resultado la escasez de elementos o el
deterioro de componentes sensibles, como por
ejemplo los inversores.

Ademas, a pesar de que la industria fotovoltai-

ca ha crecido significativamente en los Tltimos

= BayWare.

Marcas distribuidas:

Jinko Solar, Trina Solar, JA Solar y Longi Solar,
Huawel, Fronius, Enphase, SMA, SolarEdge,
Goodwe y Kostal, BYD, LGChem, Autel, Wallbox,

Marcas distribuidas:
Longi, JASolar, Trina, Huawei, Enphase, SMA,
Fronius, Solis, SolarEdge, Tesla, Byd, Star

Novotegra (100% BayWa r.e.), Sunfer, Birdblocker,
MKG, G&B Toscano, HIS, Staubli, Gave.

Principales servicios ofrecidos:

distribuimos solo primeras marcas con acuerdos
globales o regionales y validando dentro de lo
posible su viabilidad financiera para la cobertura
de las garantias de producto prometidas,

que superan los 25 anos en algunos casos.

amarafzerc)

Charge.

Principales servicios ofrecidos:

servicio técnico de acompanamiento durante
todo el proceso. Logistica just in time.
Ecosistema digital personalizado.

Marcas distribuidas:

Por ejemplo, en mdédulos fotovoltaicos nos
concentramos en el top 4 mundial, cuyo ultimo

representante dobla en volumen de produccién
al 5° y por tanto son financieramente mucho

mas sostenibles considerando los niveles de
precio de venta muy homogeneizados que

tenemos.

amixalan

Longi, Meyer Burger, Tenka Solar, Hanersun,

KSTAR, Sungrow, Hoymiles, Ingeteam, Sunvec,
Sunwoda, Deye, Beny, K2, Top Cable.

Principales servicios ofrecidos:
asesoramiento preventa, formacion técnicay

comercial y soporte posventa.

Bornay

Marcas distribuidas:
SMA, Victron, Pylontech, Sunrise, TBB, BAE, Me

Energy, Bornay Aerogeneradores.

Principales servicios ofrecidos:

ventas, asesoramiento, servicio técnico.

25



#MERCADO

Xe):

SOLAR B2B - OCTUBRE 2024

afios, actualmente sigue habiendo una escasez
de personal cualificado. Esto afecta no solo a la
hora de gestionar una instalacidon y mantener los
diversos dispositivos que la constituyen, sino que
el mismo sistema de distribucion se ve afectado
en tanto en cuanto se requieren conocimientos
técnicos especificos para manejar y distribuir los
componentes de manera eficiente y segura. Es
por ello por lo que empresas como Amixalan ofre-
cen a sus profesionales “acciones formativas que
les aporten nuevos conocimientos, les ayuden

a estar al tanto de las novedades tecnologicas,

y les permitan conocer los productos de Tltima
generacion que presentan las marcas”, comentan
desde la compafiia. Un Tltimo desafio al que se
enfrenta el sector es el de gestionar los residuos
y los componentes obsoletos, especialmente
cuando se trata de paneles solares que tienen
una vida Ttil de 25-30 afios. En este caso, los
distribuidores deben enfrentarse al desafio emer-
gente de reciclar estos componentes y participar
en iniciativas de economia circular, lo que afiade
una nueva capa de complejidad a la cadena de
suministro. @

DISTRIBUIDORES:
LA OFERTA

DPV E Rm

Marcas distribuidas:
para modulos, Trina Solar, Canadian Solar y
Risen Energy; para inversores, Huawei.

Principales servicios ofrecidos:

suministro de médulos e inversores fotovoltaicos
de alto rendimiento, red mayorista eficiente y
robusta y oferta de condiciones competitivas y
personalizadas.

GRUPO JAB

M AR
Marcas distribuidas:

SMA en la parte de inversores, REC en la parte
de modulos solares, Grundfos en la parte de
bombas solares, Exide en la parte de baterias
estacionaria de acido plomo, LifeTech en la
parte de baterias de litio, SolarBloc en la parte
de estructuras de hormigon.

Principales servicios ofrecidos:

distribucion profesional de material eléctrico,
iluminacién, energias renovables, climatizacion,
calefaccion y telecomunicaciones. Con un
stock permanente y profesionales en constante
formacion, nuestro gran valor consiste en
ofrecer el mejor servicio y una atencion
personalizada en cada proyecto. Ofrecemos

un servicio integral con consultoria y asesoria,
aportando ideas y experiencia.

KRANNICH

krannich
Marcas distribuidas:

Axitec, JA Solar, Longi, Fronius, SolarEdge,
SMA, Sungrow, Huawei, Kostal, BYD, Enphase,
Goodwe, K2 Systems, Sunfer, LG Energy
Solution, Trina Solar.

SACLIMA SACLIMA.

Solar Fotovaltaice

Marcas distribuidas:

Jinko Solar, Huawei FusionSolar, Victron Energy,
Ingeteam, Dyness, Beeplanet Factory, Carlo
Gavazzi, Janitza, Hoppecke, Real Energy Systems.

Principales servicios ofrecidos:

distribucion de moédulos, inversores de aislada
y de red, baterias, productos de monitorizacion
y todo tipo de accesorios y servicio técnico
especializado.

SEISSOLAR

Seissol
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Marcas distribuidas:

Risen, TCL, SolaX Power, SMA, Sungrow,
APSystems, Pod Point, Turbo Energy, Alumero,
Seraphim.

Principales servicios ofrecidos:
asesoramiento técnico-comercial, zona técnica
online en la pagina web, servicio posventa /
RMA.

VICO EXPORT

SOLAR ENERGY VWCUEXFUHT
Marcas distribuidas:

Canadian Solar, Aiko Energy, Jinko Solar, Sharp,
Sungrow, Sunfer.

Principales servicios ofrecidos:

Distribucion de Equipos Fotovoltaicos:
distribuyen a instaladores con una amplia gama
de productos, desde moédulos fotovoltaicos
hasta inversores, estructuras y sistemas de
almacenamiento con baterias.

Expertos logisticos: cuentan con un servicio
logistico especializado, con tres almacenes
estratégicamente ubicados en Espana y uno en
Holanda, lo que les permite garantizar entregas
rapidas gracias a su stock permanente. Servicio
de importacion y exportacién a nivel mundial.
Formacion y Eventos del Sector: organizan
jornadas formativas, brindando a los
profesionales la oportunidad de conocer las
ultimas tendencias y avances del sector.
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precios en agosto en la
mayoria de los mercados
electricos europeos

EN AGOSTO, LOS PRECIOS DE LA MAYORIA DE LOS MERCADOS ELECTRICOS SUBIERON CON
RESPECTO A JULIO FAVORECIDOS PRINCIPALMENTE POR EL AUMENTO DE LOS PRECIOS DEL GAS
Y EL CO2. EL DESCENSO DE LA PRODUCCION EOLICA Y SOLAR EN GRAN PARTE DE LOS MERCADOS
TAMBIEN FOMENTARON ESTA TENDENCIA, A PESAR DE REGISTRARSE UNA MENOR DEMANDA EN
LA MAYORIA DE LOS MERCADOS. EN EL MERCADO ESPANOL EL APUNTAMIENTO DE LA SOLAR
FOTOVOLTAICA AUMENTO HASTA EL 72% EN AGOSTO

DE ALEASOFT ENERGY FORECASTING

PRODUCCION SOLAR,
TERMOSOLARY EOLICA

En agosto de 2024, todos los principales merca-
dos elgctricos europeos registraron aumentos en
la produccion solar en comparacion con el mismo
mes del afio anterior. El mercado portugués regis-
trd el mayor incremento, del 53070, mientras que el
mercado italiano fue el de menor subida, del 13%0.
En el resto de los mercados analizados, la produc-
cidn con energia solar aumentd entre el 18%o en
Espafia y el 3990 en Alemania.

En comparacion con julio de 2024, la produccion
solar de agosto fue ligeramente mayor en los
mercados eléctricos de Portugal y Francia, con
crecimiento del 0,290 y 1,290, respectivamente. En
el resto de los mercados analizados la produccion
con esta tecnologia fue inferior al mes anterior.

El mercado espafiol registrd la mayor bajada
intermensual, del 5,690, seguido por las caidas del
5,490 en Italia y el 4,400 en Alemania.

En agosto de 2024, los mercados de Francia y
Portugal batieron récords historicos de produccion
solar fotovoltaica mensual de 3100 GWh y 643
GWh, respectivamente. Por otro lado, los merca-
dos de Alemania, Espafia e Italia registraron los
segundos valores mas altos de produccion con
esta tecnologia, tras los récords obtenidos el mes
anterior. En esta ocasion las producciones fueron
de 9047 GWh en Alemania, 6012 GWh en Espafia y
3434 GWh en Italia.

Segln datos de Red ElEctrica, entre agosto de
2023 y agosto de 2024, en Espafia peninsular se
instalaron 4074 MW nuevos de capacidad. En el
mismo periodo, el mercado portugugs aumentd en
1126 MW su capacidad fotovoltaica.

El precio capturado por la energia solar fotovoltai-
ca en el mercado diario de electricidad en Espafia
ascendid hasta los 65,67 €/MWh, despugs de
tocar fondo en abiril de este afio, con un precio
capturado histdricamente bajo de tan solo 5,50 €/
MWh. También el apuntamiento de la solar fotovol-
taica remontd hasta situarse en el 7200 en agosto,

desde el minimo de 40970 registrado en abiril. El
precio capturado por esta tecnologia empezo el
ano en niveles altos, situandose en enero en 64,49
€/MWh, pero a medida que la demanda disminuia
gy las renovables continuaban robustas durante

la primavera, los precios fueron cayendo y ya en
marzo el precio capturado bajd de los 10 €/MWh.
La situacion de precios muy bajos, precios cero e
incluso precios negativos durante marzo, abril y
mayo, y con muchos de esos precios durante las
horas de maxima produccion solar, llevd a minimos
historicos tanto a los precios del mercado como

a los precios capturados por la solar. A partir de
junio, la situacion mejord y, aunque los precios
continuaron siendo mas bajos durante las horas
solares, los precios capturados y el apuntamiento
empezaron a subir, registrando en agosto el maxi-

mo precio capturado en lo que va de afio.

La produccion edlica disminuyd en todos los
principales mercados eléctricos europeos en
comparacion con el mismo mes de 2023. Los
descensos oscilaron entre el 4,990 en el merca-
do aleman y el 4890 en el mercado italiano. En
comparacion con el mes anterior, la produccion
edlica aumentd un 2,30 en el mercado francés
y un 1290 en el mercado portugués. En el resto
de los mercados analizados, se registraron baja-
das que estuvieron entre el 7,590 en Alemania y
el 2390 en Italia.

Segiln datos de Red Eléctrica, entre agosto de
2023 y agosto de 2024, Espafia agregd al siste-
ma peninsular 930 MW de capacidad edlica. En
el mismo periodo, el mercado portugugs afiadio
31 MW de nueva capacidad de esta tecnologia.

(®):
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DEMANDA ELECTRICA

En agosto de 2024, la demanda eléctrica aumentd
en la mayoria de los principales mercados eléctri-
COS europeos en comparacion con el mismo perio-
do de 2023. El mercado italiano registrd el mayor
aumento, de un 6,600, mientras que el mercado
francés registrd el menor incremento, de un 2,2%%o.
Por el contrario, en los mercados neerlandes,
britanico y portugués la demanda descendio en
términos interanuales. La mayor caida se registro
en el mercado de los Paises Bajos, de un 6,9%o. En
los mercados de Portugal y Gran Bretafia bajaron
un 0,690 Y un 2,690, respectivamente.

Al comparar la demanda eléctrica de agosto con la
de julio de 2024, la mayoria de los mercados regis-
traron descensos. Los mercados de BElgica y los
Paises Bajos fueron los Unicos donde la demanda
aumentd respecto al mes anterior, un 1,790 y un
3,000, respectivamente. En cuanto a los descen-
sos, el mercado italiano registrd la mayor caida, de
un 12970, mientras que el mercado aleman fue el de
menor bajada, de un 0,19o. En el resto de los mer-
cados analizados, los descensos oscilaron entre el
4,900 en Gran Bretafia y el 1,490 en Espafia.

En la mayoria de los principales mercados eléc-
tricos europeos, agosto de 2024 fue mas calido
que el mismo mes de 2023. El incremento de

las temperaturas medias oscild entre 0,40C en
Francia y 2,00C en Italia. En Portugal y Espafia las
temperaturas medias disminuyeron 0,50C y 0,1°C,
respectivamente.

En cambio, las temperaturas medias de agosto
fueron superiores a las del mes anterior en todos
los mercados analizados. Los incrementos con
respecto al mes anterior estuvieron entre 0,6°C en
Italia y Gran Bretafia y 1,3°C en los Paises Bajos.

MERCADOS ELECTRICOS
EUROPEOS

En el mes de agosto de 2024, el precio promedio
mensual fue superior a 65 €/MWh en la mayoria
de los principales mercados eléctricos europeos.
Las excepciones fueron los promedios del merca-
do Nord Pool de los paises nordicos y del mercado
EPEX SPOT de Francia, de 15,35 €/MWh y 54,56
€/MWh, respectivamente. En cambio, el mercado
IPEX de Italia registrd el precio mensual mas alto,
de 128,44 €/MWh. En el resto de los mercados
eléctricos europeos analizados en AleaSoft Energy
Forecasting, los promedios estuvieron entre los
65,53 €/MWh del mercado EPEX SPOT de Beélgica
y los 91,11 €/MWh del mercado MIBEL de Portugal.
En comparacion con el mes de julio, los precios
promedio subieron en la mayoria de los mercados
eléctricos europeos analizados en AleaSoft Energy
Forecasting. Las excepciones fueron el mercado
N2EX del Reino Unido y el mercado nordico, con
caidas del 14970 y el 3790, respectivamente. En

el resto de los mercados, los precios aumentaron
entre el 14970 del mercado italiano y el 26970 del
mercado espafiol.

En cambio, comparando los precios promedio del
mes de agosto con los registrados en el mismo
mes de 2023, los precios bajaron en la mayoria de
los mercados analizados. En este caso, la excep-
cion fue el mercado italiano, con un incremento de
precios del 15%o. Por otra parte, el mercado nodrdico
registrd la mayor caida porcentual de precios, del
55070. En el resto de los mercados, los descensos
de los precios estuvieron entre el 5,200 del merca-
do espafiol y el 40970 del mercado franceés.

Como consecuencia de la caida de los precios en
agosto de 2024, el mercado britanico alcanzo el
promedio mas bajo desde mayo de 2024, mientras
que el mercado nodrdico registrd el menor promedio
desde octubre de 2023. En cambio, los mercados
portugugés y espafiol alcanzaron los promedios
m3as altos desde octubre de 2023 y el mercado
italiano registrd el promedio mensual mas alto des-
de noviembre de 2023. Por lo que respecta a los
promedios de los mercados belga y neerlandés,
fueron los mas altos desde febrero de 2024, mien-
tras que el mercado francés tuvo el mayor precio
promedio desde marzo de 2024.

En agosto de 2024, el incremento de los precios
del gas y de los derechos de emision de CO2
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respecto al mes anterior, asi como el descenso de
la produccion edlica y solar respecto a julio en la
mayoria de los mercados analizados, favorecieron
las subidas de los precios en los mercados eléctri-
COS europeos.

Por otra parte, en el mes de agosto de 2024, la
caida del precio promedio de los derechos de
emision de CO2 y el aumento generalizado de la
produccidn solar respecto a agosto de 2023 pro-
piciaron el descenso interanual de los precios en
los mercados eléctricos europeos. Sin embargo, el
aumento de la demanda eléctrica y el importante
descenso de la produccion edlica en Italia, asi
como el incremento del precio promedio del gas,
contribuyeron al aumento interanual de los precios
en el mercado italiano.

BRENT, COMBUSTIBLES Y CO:
Los futuros de petroleo Brent para el Front Month
en el mercado ICE registraron un precio promedio
mensual de 78,88 $/bbl en el mes de agosto.

Este valor fue un 6,090 menor al alcanzado por
los futuros Front Month de julio, de 83,88 s/bbl.
Tambien fue un 7,3%0 menor al correspondiente a
los futuros Front Month negociados en agosto de
2023, de 85,10 s/bbl.

Durante el mes de agosto, la evolucion del con-
flicto en Oriente Proximo ejercid su influencia
sobre los precios de los futuros de petrdleo

Brent. Esta influencia fue tanto a la baja durante
las conversaciones sobre un alto al fuego en la
Gaza, como al alza en los momentos de mayor
tension. También ejercio su influencia al alza el
descenso de produccion en Libia. Sin embargo, las
preocupaciones por la economia y la demanda,
asi como los planes de la OPEP+ de incrementar
su produccion en el Tltimo trimestre de 2024,
contribuyeron al descenso de precio promedio en
el mes de agosto.

En cuanto a los futuros de gas TTF en el mercado
ICE para el Front Month, el valor promedio regis-
trado durante el mes de agosto por estos futuros
fue de 38,35 €/MWh. Segln los datos analizados
por AleaSoft Energy Forecasting, en comparacion
con el promedio de los futuros Front Month nego-
ciados en el mes de julio, de 32,68 €/MWHh, el pro-
medio de agosto aumentd un 17%. Si se compara
con los futuros Front Month negociados en el mes
de agosto de 2023, cuando el precio promedio fue
de 35,00 €/MWNh, hubo un incremento del 9,6%o.
Durante el mes de agosto, la preocupacion por

el suministro debido a la inestabilidad en Oriente
Proximo y al conflicto entre Rusia y Ucrania ejer-
cid su influencia al alza sobre los precios de los
futuros de gas TTFE Las labores de mantenimiento
planificadas en Noruega también contribuyeron

al incremento de los precios. Sin embargo, los ele-
vados niveles de las reservas europeas evitaron
que el precio promedio superara los 40 €/MWh en
agosto de 2024.

Por lo que respecta a los futuros de derechos de
emision de CO2 en el mercado EEX para el contra-
to de referencia de diciembre de 2024, alcanzaron
un precio promedio en agosto de 71,26 €/t. Segln
los datos analizados por AleaSoft Energy Forecas-
ting, esto representa un incremento del 4,5%%o res-
pecto al promedio del mes anterior, de 68,17 €/t.

Si se compara con el promedio del mes de agosto
de 2023, de 90,33 €/t, el promedio de agosto de
2024 fue un 21%0 menor.

Las previsiones de precios de largo plazo son
necesarias para la financiacion de proyectos de
energias renovables, la gestion de riesgos y co-
berturas, la negociacion de PPA, la valoracion de
carteras y auditorias, el trading de energia a largo
plazo y otros usos relacionados con el desarrollo
de las energias renovables. AleaSoft Energy Fore-
casting y AleaGreen suministran informes de pre-
visiones de curvas de precios de largo plazo para
los mercados eléctricos. Estas previsiones de pre-
cios estan basadas en una metodologia cientifica
Unica que combina Inteligencia Artificial, series
temporales y modelos estadisticos. Ademas, las
previsiones de AleaSoft Energy Forecasting y
AleaGreen tienen granularidad horaria, 30 afios de
horizonte y bandas de confianza. @
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LOS PANELES BUILDING INTEGRATED PHOTOVOLTAIC
RESPONDEN A LAS NECESIDADES DE INSTALACIONES SOLARES
EN LOCALIDADES CON RESTRICCIONES PAISAJISTICAS. ADEMAS,
REPRESENTAN UNA SOLUCION PARA LA CONSTRUCCION
MODERNA QUE BUSCA REALIZAR EDIFICIOS DE IMPACTO CERO
Y ENCUENTRA EN ESTOS ELEMENTOS TANTO LA PRODUCCION
DE ENERGIA LIMPIA COMO UNA FUNCION ESTRUCTURAL. EN
ESTE CASO, LOS INTERLOCUTORES DE DISTRIBUIDORES Y
PRODUCTORES SON ARQUITECTOS, DISENADORES Y EMPRESAS
CONSTRUCTORAS.

RAFFAELE CASTAGNA

a energia solar fotovoltaica residencial
desempefia un papel importante en la pro-
duccion de energia limpia. La relacion entre la
energia fotovoltaica y los edificios residencia-
les es cada vez mas estrecha y en este segmento,
esta tendencia se demuestra en particular por el
desarrollo del mercado de los mddulos Building
integrated photovoltaic (Bipv) en muchos paises de
Europa y del mundo. Segln las Tltimas estimacio-
nes de la empresa de investigacion canadiense
Precedence Research, el mercado de los Building
integrated photovoltaics, estimado a nivel global en
23,18 mil millones de dblares en 2023, deberia alcan-
zar un volumen de negocios de 95,41 mil millones de
ddlares para 2030.
Tambign en lo que respecta a las instalaciones de
tamafio comercial e industrial, que se integran cada

Modulos Bipv,
fotovoltaica en
armonia con

vez mas frecuentemente en establecimientos o en
edificios dedicados a actividades empresariales,

la idea de adoptar soluciones arquitectdnicamente
integradas se esta convirtiendo en un elemento
clave en la difusion de las tecnologias para la pro-
duccidon de energia limpia. Y, a pesar de que hoy en
dia la eleccion para este tipo de instalaciones aln
recae en las instalaciones clasicas en el techo, una
nueva tendencia que se esta consolidando poco a
poco es la de las soluciones que se definen como
Building integrated photovoltaic (Bipv).

ARQUITECTURA SOSTENIBLE

Y ENERGIA LIMPIA

La voluntad de reducir el “impacto estético” de las
instalaciones fotovoltaicas en los edificios, asi como
la de disminuir la huella ambiental de los nuevos
edificios en construccion, esta impulsando a
arquitectos y empresas constructoras a buscar so-
luciones arquitectonicas innovadoras que puedan
garantizar un mayor ahorro energgtico, asi como
generar energia limpia con soluciones que puedan
integrarse a la perfeccion y sean casi invisibles. En
este contexto, la fotovoltaica integrada representa
una tecnologia capaz de ofrecer soluciones que
combinan la necesidad de produccion de energia
limpia con la exigencia de proporcionar elementos
estructurales de disefio que satisfacen las necesi-
dades de diserfio, tanto en nuevas construcciones
como en reformas.

De este modo, el sistema fotovoltaico, que antes
era un cuerpo extrafio agregado al edificio, ahora
se convierte en un elegante elemento envolvente
que produce energia eléctrica y, al mismo tiempo,
proporciona sombra, reduciendo la entrada de calor.
Considerando que las fachadas de los edificios tie-
nen la mayor influencia en el consumo energgtico,
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Espacio maximizado: gracias al uso de médulos de integracién arquitecténica
como elementos estructurales de los edificios, se obtiene una mayor
produccion de energia sin ocupar mas espacio.

Estética mejorada: las tecnologias Bipv ofrecen una solucion estéticamente
armonica en comparacion con los paneles solares tradicionales, ya que pueden
integrarse directamente en la arquitectura de los edificios, garantizando una

mayor flexibilidad de disefio.

Optimizacion de costos: los médulos de integracion arquitectonica pueden
utilizarse en lugar de elementos constructivos ya previstos para nuevos
edificios o para renovaciones, amortizando la inversién.

Valoracién de los edificios: el uso de elementos arquitecténicos, que también
cumplen la funcién de produccidn de energia limpia, mejora el impacto
ecoldgico del inmueble y aumenta su valor.

Fomentan la aceptacion social de la fotovoltaica: gracias al gran impacto
estético de las soluciones Bipv, se contribuye a la afirmacion del fotovoltaico
como una solucién cuidada en el disefo.

parece obvio que la integracion del fotovoltaico en
ellas tendra un enorme impacto en el consumo.

Los Bipv representan una categoria sofisticada de
sistemas fotovoltaicos en los que los mddulos sola-
res estan integrados sin solucion de continuidad en
la arquitectura del edificio, reemplazando materiales
de construccion convencionales como techos,
fachadas o claraboyas. A diferencia de los mddulos
fotovoltaicos tradicionales que se montan sobre el
techo, los mddulos Bipv funcionan como parte inte-
gral de la estructura del edificio, garantizando tanto
el atractivo estético como la generacion de energia.
Las tecnologias fotovoltaicas modernas transfor-
man los edificios de consumidores a productores
de energia: el viejo concepto de instalacion foto-
voltaica se transforma para fusionarse con la tec-
nologia de construccion y dar vida asi a sistemas
integrados en los edificios, gracias al Bipv, que per-
mite combinar funcidn arquitectdnica, estructural,
estética y fotovoltaica en los elementos de edificios
de todo tipo, como casas, escuelas, hospitales,
oficinas e industrias.

A esto se suman otros dos factores que frenan su
difusion: poco apoyo para ayudar a los clientes

a comprender Y elegir una solucion integrada, y
una mayor complejidad para los profesionales

al instalar este tipo de materiales que requieren
competencias especificas, también en el ambito de
la construccion.

BIPV: UN NOMBRE,

MUCHAS APLICACIONES

La familia de los mddulos Building integrated incluye
diferentes productos, cada uno disefiado para una
aplicacion especifica cuya funcion es dotar a un
edificio de un sistema para la produccion fotovoltaica
U, en algunos casos, de ser a todos los efectos un
componente estructural del edificio que responde a

las especificaciones de la ingenieria de construccion.
Hay techos solares que pueden realizarse con tejas
fotovoltaicas y pueden reemplazar los materiales
tradicionales para el techo, soluciones ideales en
aquellos casos donde no es posible instalar un
sistema tradicional por restricciones arquitectoni-
cas. En otros casos, en las fachadas fotovoltaicas,
los mddulos Bipv pueden reemplazar los materiales
tradicionales para la cubierta exterior de los edifi-
cios. También existen ventanas que tienen vidrios
con células fotovoltaicas integradas que permiten
el paso de la luz solar junto con la generacion de
energia elEctrica. Quienes poseen una terraza
pueden instalar sistemas de sombreado mediante
mddulos semitransparentes con células integradas
que también pueden desempefiar la funcion de
regulacion térmica. Por Tltimo, como se menciond, la
integracion de los mddulos Bipv puede ocurrir direc-
tamente en los elementos estructurales del edificio,
en particular en aquellos de vidrio y acero.
Ciertamente, un mddulo de integracion arquitectoni-
ca implica la sustitucion del elemento constructivo
tradicional con elementos multifuncionales, que
incorporan mddulos solares y son, por lo tanto,
capaces de producir energia. Los sistemas Bipv,

por lo tanto, no se superponen al edificio, sino que
reemplazan sus elementos de construccion (ele-
mento de revestimiento, acristalamiento, elemento
de cobertura), convirtiendose en parte integral del
envolvente del edificio.

Dentro del universo de los mddulos arquitectdnica-
mente integrables, es posible elegir entre elementos
que pueden tener una funcion estructural, estética
0 ambas.

A QUIEN PROPONER
LOS MODULOS BIPV

Si para los mddulos fotovoltaicos normales utiliza-
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dos en la realizacion de instalaciones tradicionales,
los productores tienen como referentes a insta-
ladores o distribuidores, para los mddulos que se
integran arquitectdnicamente es necesario referirse
también a figuras que operan en el mundo de la
construccion y la arquitectura.

Es evidente que en el uso  las instalaciones de
soluciones con mddulos Bipv, un papel impor-
tante en la fase de disefio lo juega el arquitecto,
que a menudo es acompafiado por consultores

de las empresas productoras para encontrar la
solucidon mas adecuada y a medida para lograr los
resultados deseados tanto a nivel constructivo
como energgtico. La parte de consultoria y apoyo
a los profesionales del mundo de la construccion
se convierte asi en un aspecto estratégico para
los productores de mddulos, ya que de este modo
pueden transmitir su know-how y promover su
solucidn. Sin embargo, normalmente las compras no
son realizadas por arquitectos, sino por empresas
constructoras, que siguen logicas diferentes res-
pecto al proceso habitual que conduce a la compra
de un mddulo tradicional.

De hecho, el camino que conduce a la instalacion
de un mddulo fotovoltaico Building integrated es,
por lo tanto, completamente diferente al de un
panel clasico que formara parte de una instalacion
tradicional, y esto representa un verdadero desafio
para los productores. Con las soluciones de inte-
gracion arquitectonica, de hecho, los interlocutores
se convierten en los contratistas y es necesario
ser capaz de gestionar dinamicas completamente
diferentes en comparacion con las instalaciones
mas tradicionales.

Seguramente hay mucho trabajo por hacer para
hacer que estas soluciones sean atractivas para
los profesionales del sector de la construccion,
aunque el consumidor final comienza a mostrar
interés por el Bipv.

EN SIMBIOSIS CON

LA CONSTRUCCION

Lo que hay que destacar es que la tecnologia Bipv
es multifuncional y se utiliza para diversos fines,
ademas de producir energia limpia. Un mddulo

de integracion arquitectonica garantiza al edificio
aislamiento térmico, asi como proteccion climatica
y aislamiento acUstico: estas soluciones permiten
una modulacion mas eficiente de la luz natural y,
por lo tanto, un mejor sombreado y, gracias al uso
de materiales como vidrio y metal, en muchos ca-
sSos permiten mejorar la resistencia estructural.

Es evidente que, al desempefiar una doble funcion,
las soluciones integrables no pueden tener la mis-
ma eficiencia que un panel fotovoltaico tradicional:
la componente estética, el color, la densidad de
CElulas por metro cuadrado son todos parametros
que reducen la produccidn de energia eléctrica

en condiciones iguales y en la misma superficie
instalada. Sin embargo, este enfoque no refleja los
beneficios objetivos de los sistemas Bipv: estos,
de hecho, permiten la coexistencia en un Gnico
elemento de diferentes funciones que no se limitan
a la mera produccion energgética de los paneles
fotovoltaicos tradicionales, sino que abarcan desde
la funcidn puramente estética hasta la estructural,
proporcionando, por ejemplo, aislamiento térmico y
acUstico y, por lo tanto, resultando en un ahorro en
términos de materiales.

De hecho, el uso de estas soluciones, en la mayoria
de los casos, se sitla dentro de radicales interven-
ciones de renovacion y, cada vez mas, pueden ser
consideradas en la fase de disefio de un nuevo
edificio de impacto cero. Una instalacion solar
tradicional en el techo representa una instalacion
(y, por lo tanto, un costo) adicional, mientras que
las soluciones Bipv son elementos estructurales
previstos por la intervencion que se desea realizar
en el edificio o en el pliego de condiciones de un
edificio de nueva construccion y, por lo tanto, per-
miten reducir los costos de inversion inicial: tanto el
material como la mano de obra necesarios para la
realizacion de la instalacion fotovoltaica son meno-
res en comparacion con una ejecucion tradicional,
donde los mddulos fotovoltaicos no reemplazan los
elementos constructivos tradicionales.

[
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AYUDAR EN LA ELECCION

Para abogar por las soluciones Bipv, se podria
simplemente recordar que las tejas fotovoltaicas
requieren un procedimiento de instalacion, grosso
modo, similar al de las tejas normales, pero afiaden
la produccion de energia al elemento arquitectoni-
co que estan reemplazando. No solo eso, segln al-
gunos estudios internacionales, se revela que una
intervencion para la adecuacion del fotovoltaico
integrado en el techo, como en el caso de las tejas
fotovoltaicas, requiere un 79 menos de mano

de obra en comparacion con las instalaciones
solares estandar en el techo. Ademas, se destaca
que, para las nuevas construcciones, los tiempos
de instalacion de estas soluciones se reducen

en un 449%/o. En lo que respecta a las superficies
verticales del edificio, a menudo opacas, los mo-
dulos Bipv deberian ser la primera eleccion porque
ofrecen la mejor rentabilidad en relacion al precio:
las cubiertas verticales se utilizan para responder
a necesidades particulares como crear ventilacion
en la fachada o cubrir superficies opacas, para las
cuales se utilizan otros tipos de productos. En este
caso, en lugar de montar un sistema clasico de
fachada ventilada, se puede optar por instalar pa-

neles fotovoltaicos que tienen un impacto estético
muy efectivo. Este concepto de estética agradable
abre la puerta a una consideracion sobre el papel
de las soluciones fotovoltaicas integradas arqui-
tectdonicamente en la difusion del fotovoltaico en
nuestro pais. De hecho, seglin algunos estudios,
la posibilidad de realizar instalaciones solares que
tambien sean estéticamente armdnicas es un
aspecto fundamental para favorecer la aceptacion
social del fotovoltaico, que a menudo se asocia
erroneamente con términos negativos debido a su
impacto estético en el paisaje.

DESAFIOS PARA

LOS PRODUCTORES

Los desafios que pueden enfrentar los productores
de mddulos de integracion arquitectdnica son mul-
tiples y afectan a varios actores de la cadena de
suministro. Como se menciond, en primer lugar, las
marcas se encuentran operando en un segmento
del mercado fotovoltaico con dinamicas diferentes
alas que involucran a los mddulos tradicionales,
con nuevos referentes y nuevas figuras profesiona-
les. Ser eficaces en este sector requiere, sin duda,
competencias muy especificas y, por lo tanto, la

anticipate tomorrow
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presencia en la empresa de un equipo capacitado
con personal especializado y enfocado, capaz de
colaborar con figuras como arquitectos, contratis-
tas 0 empresas de construccion, y de gestionar
dinamicas completamente diferentes en compara-
cion con la relacion consolidada con instaladores

y distribuidores. Estos productos se incluyen en

los pliegos, cuyos presupuestos son solicitados a
los productores de mddulos Bipv por arquitectos,
empresas constructoras o instaladores, o incluso
por fabricantes de ventanas. El nUmero de actores
involucrados es, por lo tanto, bastante alto e implica
diversas dificultades.

Otro factor al que las empresas deben responder
es que casi todas las soluciones de fotovoltaico
integrado requieren intervenciones y productos “a
medida", con paneles disefiados con caracteris-
ticas especificas: el grado de transparencia de

una ventana o cubierta, la resistencia mecanica

de un elemento estructural, el nUmero de células
fotovoltaicas presentes que puede variar segln el
proyecto en el que se integren. Esta particularidad
dificulta la estandarizacion de los procesos y, por lo
tanto, la optimizacion de los costos. Sin embargo, la
consolidacion y el crecimiento del sector deberian
generar economias de escala que contribuiran a
reducir los costos de la cadena de suministro.
También el aspecto normativo es algo a tener en
cuenta: un productor debe moverse entre las leyes
que rigen un producto en un determinado territorio,
y a menudo se trata de normativas diferentes de
aquellas que regulan, por ejemplo, los mddulos
tradicionales. A nivel internacional, una definicion
clara de los dos tipos diferentes de sistemas esta
descrita por la norma EN 50583, que regula los sis-
temas fotovoltaicos en los edificios. En concreto, la
segunda parte de la EN 50583 relacionada con los
sistemas Bipv da dos definiciones distintas de sis-
temas fotovoltaicos, seglin estén integrados (Bipv)
o aplicados al edificio (Bapv). Segln la norma, las
instalaciones fotovoltaicas pueden considerarse
Bipv si los mddulos utilizados estan integrados en el
edificio y cumplen con los criterios para dicho tipo
definidos en la parte 1de la misma directiva y, por lo
tanto, forman un producto de construccion con una
funcidon especifica, como se define en el Reglamen-
to Europeo sobre Productos de Construccion CPR
305/20T1. El mddulo Bipv es, por lo tanto, un requisito
previo para la integridad de la funcionalidad del
edificio: si se desmonta el mddulo fotovoltaico in-
tegrado, debe ser reemplazado por un producto de
construccion apropiado.

OPORTUNIDADES PARA

LOS INSTALADORES

En lo que respecta a la instalacion, los sistemas

de integracion arquitectdnica representan una
categoria que, para ser gestionada adecuadamen-
te, requiere que el instalador actualice sus compe-
tencias en el ambito de la construccion, de modo
que pueda operar en este mercado en crecimien-
to; para los profesionales que sean capaces de
aprovechar esta tendencia, podrian abrirse nuevas
oportunidades.

En el ambito de los instaladores, no se debe olvidar
que los mddulos Bipv son, a todos los efectos,
paneles fotovoltaicos: para su instalacion no solo
requieren un fabricante de ventanas o un carpintero,
sino que necesitan un especialista que garantice la
correcta conexion a la red eléctrica y a la instalacion
del edificio. Por lo tanto, colaborar con empresas
constructoras, disefiadores y arquitectos puede ser
una eleccion ganadora para un instalador.

EFICIENCIA ENERGETICA

La evolucion tecnoldgica siempre presente en el
sector fotovoltaico naturalmente tambien afecta
al segmento del Building integrated photovoltaic.
El aumento de la eficiencia energética es uno de
los aspectos en los que se esta concentrando
la investigacion, alin mas en este sector, preci-
samente con el objetivo de reducir al maximo el
desfase con respecto a los mddulos tradiciona-
les. La investigacion sobre materiales también
esta avanzando rapidamente en la creacion de
mddulos Bipv con cElulas solares transparentes,



#TECNOLOGIAS

peliculas delgadas y colorantes sensibles a la luz,
que permiten una mayor integracion arquitecto-
nica y amplian los campos de uso. Finalmente, el
uso de sistemas avanzados de gestion energética
permite una optimizacion inteligente de la energia
producida por los mddulos integrables, mejorando
la eficiencia general del sistema. Las potencia-
lidades de los mddulos Bipv probablemente se
veran impulsadas por la necesidad de hacer

que los edificios sean mas sostenibles y menos
consumidores de energia: no olvidemos que,
segln las estimaciones de la Comision Europea,
para 2050 el 70970 de la poblacion europea vivira

en ciudades Y sera responsable de mas del 70970
de las emisiones globales. Los edificios utilizan
aproximadamente el 4090 de la energia global, por
lo que es necesario enfocarse en su construccion
y rehabilitacion para que su demanda energética
sea casi nula. E incluso que puedan ir mas all3,
produciendo mas energia de la que consumen. A
esto se suman los edificios que no pueden dotar-
se de un sistema clasico en el techo, que pueden
encontrar en las ofertas Bipv una alternativa
valida. Por supuesto, los productores deben pre-
pararse para atender un canal de ventas diferente
al tradicional, dotarse de nuevas competencias
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y comprender nuevas logicas, llegando a ofrecer
consultorias especializadas a los profesiona-

les del sector de la construccion. Ademas, sera
indispensable ser capaces de crear productos a
medida para responder a las peculiaridades de
cada proyecto. Tambieén para los instaladores que
deseen atender eficazmente este sector, sera ne-
cesario adquirir las competencias necesarias para
gestionar productos que son a todos los efectos
hibridos, que son tanto mddulos como elementos
arquitectdnicos, ofreciendo su experiencia a las
empresas constructoras que deseen utilizar e
instalar soluciones Bipv. @

EJ TECHOS SOLARES
Los techos Bipv (por ejemplo, con tejas
fotovoltaicas) pueden sustituir los materiales
tradicionales del techo, permitiendo la
generacién de energia solar en areas con
restricciones paisajisticas.

E VENTANAS FOTOVOLTAICAS

Las ventanas Bipv se fabrican utilizando
vidrios con células fotovoltaicas integradas
que permiten tanto el paso de la luz solar
como la generacion de energia eléctrica.

B FACHADAS FOTOVOLTAICAS
Los modulos Bipv pueden reemplazar los
materiales tradicionales de las fachadas de
los edificios, permitiendo la generacion de
energia solar, mejorando el enfriamiento y al
mismo tiempo respetando la estética.

n SISTEMAS DE SOMBREADO
Los mdédulos semitransparentes con células
integradas también pueden cumplir la
funcion de regulacién térmica.

E ELEMENTOS ESTRUCTURALES
FOTOVOLTAICOS
Los moédulos Bipv se integran directamente
en los elementos estructurales del edificio,
en particular los de vidrio y acero, para
utilizar la superficie disponible parala
produccion de energia solar.
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aun mas ecologica

LA EMPRESA HA RENOVADO SU HISTORICA SEDE EN
RENNINGEN, A POCOS KILOMETROS DE STUTTGART, CON UNA
LOGISTICA AUN MAS AUTOMATIZADA Y NUEVAS OFICINAS
CAPACES DE RESPONDER AL CRECIMIENTO DEL EQUIPO,

QUE HOY CUENTA CON 340 EMPLEADOS EN ALEMANIA.

"HEMOS OPTIMIZADO LOS METODOS Y LOS TIEMPOS DE
PROCESAMIENTO DE LOS PEDIDOS", EXPLICA CLAUDIA VANNONI,
DIRECTORA DE VENTAS PARA EL SUR DE EUROPA Y SUIZA DE K2,
"Y HEMOS GARANTIZADO AUN MAS COMODIDAD A NUESTROS

EMPLEADOS".

MIGUEL PRIOR

n Renningen, una pequefia ciudad en el
estado de Baden-WUurttemberg a pocos
kildmetros de Stuttgart, se encuentra la
sede del grupo K2 Systems, que lleva 20
afios produciendo y comercializando sistemas de
montaje para instalaciones fotovoltaicas en todo el
mundo, desde estructuras para techos planos has-
ta soluciones para fachadas, sistemas terrestres y
marquesinas. A raiz del crecimiento que el grupo ha
experimentado en los Tltimos afios, especialmente
gracias a sus resultados de ventas en Europa, la
empresa decidid darle un nuevo aspecto a su sede

central, interviniendo en dos areas: la logistica y las
oficinas. El objetivo del grupo es mejorar los tiempos
de procesamiento de pedidos y, al mismo tiempo,
responder al crecimiento del equipo con nuevas
oficinas y espacios alin mas comodos. Hoy en dia,
la empresa cuenta con 420 empleados en todo el
mundo, aproximadamente la mitad de los cuales
trabaja en Renningen, y tiene una capacidad insta-
lada global de sistemas de montaje que alcanza los
32 GW. “Hemos optimizado los métodos Y los tiem-
pos de procesamiento de pedidos™, explica Claudia
Vannoni, directora de ventas para el sur de Europa

y Suiza de K2 Systems, “y hemos garantizado aln
mas comodidad a nuestros empleados. Todo esto
con una &tica de sostenibilidad ambiental que es el
verdadero pilar de nuestra estrategia. Es fundamen-
tal que los productos que ofrecemos se fabriquen
con un profundo sentido de responsabilidad.
Garantizar que los productos de K2 estén alineados
con practicas &ticas y sostenibles no solo es un
compromiso, sino un paso esencial en nuestro viaje
hacia un futuro mas verde y sostenible. Basta con
pensar que el 75070 de nuestros productos estan
hechos de aluminio reciclado, que requiere solo el
5070 de la energia necesaria para producir aluminio
primario™.

UNA SEDE SOSTENIBLE

Y las practicas &ticas y sostenibles de la empresa
estan claramente reflejadas en la nueva sede de
Renningen, completamente renovada. Baste men-
cionar que la sede esta certificada por el Consejo
Aleman de Construccion Sostenible gracias a una
serie de medidas que K2 ha tenido en cuenta. En
el techo, por ejemplo, hay una instalacion fotovol-
taica de 663 kWp, a la que se suma una fachada
fotovoltaica de 73 kWp, para una potencia total de
736 kWp. La fachada fotovoltaica cuenta con 150
mddulos de 410 vatios de JA Solar conectados a
un inversor de 50 kW. En cuanto a la instalacion
en el techo, 1.566 mddulos Axitec de 425 vatios
cada uno se apoyan en estructuras de soporte
K2 D-Dome 6 Classic. En este caso, los mddulos
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LOS NUMEROS DE K2
SYSTEMS EN EL MUNDO

12, las sedes en 5 continentes

120, los socios comerciales

420, e/ niumero de empleados

130, los paises con instalaciones de
estructuras de montaje de K2 Systems
393.544, |os proyectos en todo el
mundo

32 GW, la capacidad instalada
acumulada de los sistemas K2 en todo
el mundo

200 MW, los envios semanales

7 GW, los sistemas de montaje vendidos
en 2022

45,000, los nuevos registros en el
software de diserio K2 Base en 2023
110 GWh, la energia producida cada dia
por las instalaciones fotovoltaicas con
sistemas K2

85%, el porcentaje de sistemas K2
fabricados en Europa

75%, el porcentaje de productos
fabricados con aluminio reciclado

LOS NUMEROS DE LA SEDE
CENTRAL EN RENNINGEN

7,500 m?’, [a superficie neta de la sede
736 kWp, la potencia total de las
instalaciones fotovoltaicas en el techo y
la fachada

14, [as estaciones para la carga de
vehiculos eléctricos

10,000, los pallets que el almacén
puede albergar

200, [as estaciones de trabajo
15,000 m’, el drea del almacén en Weil
der Stadlt
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PRESENCIA REFORZADA EN ESPANA E ITALIA

Y

Ademas de |la renovacion de las oficinas en Alemania, en los Ultimos anos
K2 Systems ha creado dos equipos en ltalia y Espana, liderados respectiva-
mente por Alessandro Papaianni y Miguel Giménez. La empresa ha deci-
dido reforzar su presencia en estos dos paises en fuerte expansion, ofre-
ciendo asi aln mas apoyo a sus clientes. “El mercado fotovoltaico en Italia
se caracterizé por un fuerte crecimiento en 2022 y 2023. En particular, en
2022 se registré un crecimiento del 300% tanto en instalaciones en tejados
como en terrenos”, se lee en una nota de K2. “En 2024 estamos viendo una
normalizacién del mercado, con un numero de instalaciones en aumento,
pero a un ritmo mas normal. Lo positivo es que los grandes nimeros de
instalaciones alcanzados en los Ultimos dos anos se confirmaran para los
préoximos anos. En Espana, en cambio, el mercado fotovoltaico se reactivo
muy rapidamente en 2019, gracias al decreto real 244 sobre autoconsumo
y compensacion, pasando de 500 MW en 2018 a 5 GW. Con mas de 10 GW
de fotovoltaica instalada solo en 2023, Espana se posiciona en segundo
lugar en Europa, después de Alemania. Ademas, se prevé un crecimiento
adicional del mercado en los préoximos dos afos, con una cuota en conti-
nuo aumento para las instalaciones en tejados”.
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En septiembre de este
afio, parte del equipo de
SolareB2B visito la nueva
sede de K2 Systems en
Renningen, ademds de
los almacenes, las nuevas
oficinas y el centro de
formacion

El centro logistico dentro
de la nueva sede, con una
superficie neta de 7.500
metros cuadrados, puede
almacenar y mover hasta
10.000 pallets

En el techo de la sede
hay una instalacion
fotovoltaica de 663 kWp,
a la que se suma una
fachada fotovoltaica de
73 kWp, para un total

de 736 kWp. La empresa
autoconsume toda la
energia producida por la
instalacion

estan conectados a cinco inversores de 125 kWp.
Gracias a la energia solar, la empresa se beneficia
de unos 900 MWh de energia limpia al afio, que el
grupo autoconsume en su totalidad. Sin embargo,
la energia fotovoltaica no es el Gnico componente
de la estrategia de sostenibilidad ambiental de la
empresa. K2 Systems ha instalado 14 estaciones de
carga electrica en sus estacionamientos, mientras
que otras 12 ya estan preparadas. La flota de la em-
presa estad compuesta casi en su totalidad por ve-
hiculos electricos. Para fomentar una movilidad atlin
m3as sostenible, K2 Systems ofrece subvenciones
a sus empleados para el uso del transporte pblico
y la compra de bicicletas eléctricas. Finalmente, un
tanque recolecta agua de lluvia para su uso en los
inodoros y para regar la zona verde del techo.

ALMACEN Y LOGISTICA

El corazon de la sede alemana de K2 Systems se
encuentra en sus dos almacenes dedicados al
almacenamiento y la manipulacion de mercancias.

El centro logistico dentro de la nueva sede, con
una superficie de 7.500 metros cuadrados, puede
albergar hasta 10.000 pallets. Estos ocupan 6.000
metros cuadrados, mientras que el resto esta
destinado a oficinas, con capacidad para hasta
B0 estaciones de trabajo. Hay nueve muelles de
carga y descarga de camiones, lo que permite a la
empresa mover hasta 600 pallets de mercancias
al dia. Ademas, en el nuevo centro logistico hay
tres carretillas elevadoras y otros vehiculos ultra-
modernos. Todos los procesos del almacén son
gestionados por software de manera digital, mien-
tras que una estacion de intercambio de baterias
permite aprovechar al maximo la energia solar
producida por el sistema durante el dia. El centro
logistico de Renningen se complementa con el al-
macén de Weil der Stadt, a pocos kilometros de la
sede central, dedicado exclusivamente al almace-
namiento de perfiles. Esta area de 15.000 metros
cuadrados cuenta con cuatro salidas para camio-
nes y dos entradas para vehiculos comerciales.

En promedio, unos 20 camiones salen del almacén
cargados con mercancias cada dia. Y eso no es
todo: cerca del almacén de Weil der Stadt hay
una planta que K2 Systems utiliza como centro de
formacion. Periddicamente, la empresa acoge a su
red de ventas, especialmente a distribuidores, per-
mitiendo a los socios poner a prueba las ventajas
de los productos y comprobar de primera mano

la rapidez de instalacion y eficiencia que siempre
ha caracterizado a los sistemas de montaje de K2.
De esta manera, la empresa contribuye aln mas
al objetivo de sostenibilidad. “*Como refleja nuestro
lema corporativo ‘Connecting Strength’, leemos en
una nota de K2, ‘pretendemos conectar a las per-
sonas, especialmente en persona, para fortalecer
las relaciones que tenemos con nuestros socios
de ventas. Para nosotros es importante mantener
siempre viva y activa la colaboracion para crear
una sinergia constante entre los actores del sector,
con el fin de alcanzar mas rapidamente los objeti-
vos comunes™. @
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La financiacion
del autoconsumo:
estrategias
y riesgos

en tiempo
de cambio

UNO DE LOS RETOS QUE HA DE ABORDAR EL AUTOCONSUMO FOTOVOLTAICO PARA ALCANZAR

LOS 19 GW, SEGUN EL OBJETIVO FIJADO EN EL PNIEC, ES CONSEGUIR FINANCIACION PRIVADA. EL
SECTOR PRIVADO DEBERA APORTAR MAS DE 200.000 MILLONES DE EUROS DE INVERSION DE AQUI A
2030. POR SU PARTE, LOS BANCOS SE ENFRENTAN A UN DOBLE DESAFIO: OFRECER A SUS CLIENTES
PRODUCTOS FINANCIEROS ESPECIFICOS QUE BUSQUEN EL LARGO PLAZO Y EL VALOR ANADIDO

DE LAS INSTALACIONES FOTOVOLTAICAS Y ADAPTAR LA FINANCIACION A NUEVOS MODELOS DE
NEGOCIO COMO EL AUTOCONSUMO COMPARTIDO O LAS COMUNIDADES ENERGETICAS.

IGNACIO SANTA MARIA

ara alcanzar el objetivo del Plan Nacional cidn que se dedica principalmente al autoconsumo inversores string. “El mensaje que queremos trasla-
Integrado de Energia y Clima (PNIEC) de residencial. Uno de sus principales retos es dar dar al instalador es que estamos aqui para financiar
llegar a los 19 GW de potencia instalada en valor al autoconsumo m3as alla del ahorro, segin ex- Su proyecto a largo plazo”, subraya Saez, quien se-
2030, el autoconsumo se enfrenta a seis plica su CEO y cofundador, Borja Saez, quien piensa fala que lo que se persigue es que el cliente pueda
grandes retos: el marco legal, la agilidad adminis- que es hora de dejar de considerar el autoconsu- pagar las cuotas del préstamo con el propio ahorro
trativa, los precios, las infraestructuras, las ayudas mo como un bien basico y homogéneo y buscar que genera su instalacion.
fiscales y, finalmente, la financiacion. El objetivo no calidad y servicios afiadidos alrededor de la instala-

sera facil. 2021 y 2022 fueron los dos afios de eufo-  cion. S3ez cree que la financiacion puede ayudar a RESIDENCIAL E INDUSTRIAL:
ria del autoconsumo en Espafia y terminaroncon 6 esto y explica de qué modo: “Diseando productos COMPORTAMIENTOS

GW de potencia instalada. Despugs, el crecimiento financieros especificos para el residencial que DIFERENTES

se ha moderado muchisimo: del 1,9 GW instalado sean accesibles a la gran mayoria de instaladores Para BBVA, el autoconsumo es parte de una estra-
en 2023, hemos pasado a los 400 MW de los dos del mercado, de manera que se puedan presentar tegia mas amplia que engloba otros aspectos como
primeros trimestres de este afio. Es decir, con un ante sus clientes no solamente como una opcion la eficiencia energgética y la movilidad eléctrica, por
acumulado de 7,7 GW a dia de hoy, faltan practi- de precio, sino como una opcidn de valor afiadido y ello esta integrado en las lineas de financiacion del
camente 12 GW para llegar a los 19, lo que supone de compromiso a largo plazo”. Green Home Finance banco: particulares, pymes, empresas o proyectos
tener que instalar una media de 1,8 GW al afio de se dedica a todos los productos de eficiencia ener- a través de contrato de PPA, Asi lo explica el director
aqui a 2030. gética en el sector residencial (baterias, aerotermia, de Energia y Sostenibilidad, Angel Giménez Palazon:
El PNIEC estima que, para alcanzar este objetivo, cargadores de coche..) “Lo que nos diferencia de “Buscamos la forma de financiar cualquier tipo de
hara falta una inversion de 300.000 millones de eu- otros competidores es que somos financiadores de instalacion a cualquier tipo de cliente, directa o indi-
ros, de los que mas de dos tercios seran aportados este mercado y, por lo tanto, entendemos el activo, rectamente”. En BBVA no creen que el mercado del
por el sector privado, por esta razon el concurso de entendemos al instalador y financiamos a largo autoconsumo esteé cayendo, sino que se ha estabi-
las entidades financieras es esencial en el creci- plazo", asegura el CEO de la compaiiia. La financia- lizado. A juicio de Giménez Palazdn, el autoconsumo
miento del autoconsumo para una transicion ener- cidn que ofrecen esta pensada para la vida Gtil del sigue siendo una oportunidad comercial interesante
gEtica en la que nos jugamos mucho como pais. activo, por ello puede extenderse hasta 25 afios en para la entidad. “El autoconsumo empresarial

Green Home Finance es una empresa de financia- el caso de los microinversores o hasta 20 afios en presenta un plazo de recuperacion (payback)
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David Arranz
Wivai - Grupo Caixabank

“Hoy los clientes tienen mas informacion
y €l reto es saber qué tipo de solucion
podemos darles cuando no solo buscan
ahorro de costes sino inversion”

Adrian Bautista
Fundeen

“Los nuevos argumentos para ofrecer
financiacion deben ir en lalinea de la
» sostenibilidad, la independencia energética

razonable, una tecnologia que, desde el punto de
vista empresarial, ayuda a estabilizar los flujos, lo
cual siempre da un confort”, apunta el directivo de
BBVA. Uno de los principales retos para el banco es
llegar a los nuevos modelos de negocio que estan
apareciendo como el autoconsumo compartido o
las comunidades energgticas.

En BBVA, han llegado a la conclusion de que, en

lo que se refiere a la evolucion de los precios y los
tipos de interés, el autoconsumo residencial y el Cal
se han comportado de manera diferente. En resi-
dencial, al principio de todo este proceso, muchos
instaladores no necesitaban financiacion y, segln
ha ido pasando el tiempo, el porcentaje de los que

Angel Giménez
Palazon
BBVA

“Buscamos la forma
de financiar cualquier
tipo de instalacion

a cuadlquier tipo de
cliente, directa o
indirectomente”

Borja Saez
Green Home Finance

“El mensagje que
queremos trasladar
dl instalador es que
estamos aqui para
financiar su proyecto
alargo plazo, de
manera que puedan
ofrecer a sus clientes
una solucion de valor
afladido”

pedian préstamos fue subiendo. “Es decir, mas gen-
te con menos recursos estaba haciendo instalacio-
nes de autoconsumo Yy subian los tipos de interés
y eso llevd a un descenso de la demanda”, explica
Giménez Palazdn. Sin embargo, en el mercado del
autoconsumo para empresas, el comportamiento
ha sido diferente. “Una vez que cayeron los precios
de la energia, seguian llegandonos proyectos para
financiar”, indica el director de Energia y Sostenibi-
lidad, quien piensa que, a partir de ahora, la bajada
de tipos de interés puede ser un incentivo en el
segmento de las empresas.

ADAPTARSE A NUEVOS
MODELOS DE NEGOCIO

Por su parte, David Arranz, director de Wivai (filial de
créditos al consumo del grupo Caixa Bank) habla
de como ha evolucionado en solo tres afios el
mercado del autoconsumo: “En 2021, los elevados
precios de KW/h que teniamos nos proporciona-
ban ‘publicidad gratuita’. Simplemente, aparecia
esta informacion en los medios de comunicacion y
clientes de todo tipo venian a buscar una solucion
de ahorro de costes sin ser expertos en la materia”.
Pero, una vez pasado el ‘boom’ provocado por fac-
tores exdgenos como la guerra en Ucrania, estamos
en un proceso de maduracion, tanto del mercado
como de los clientes. “Hoy los clientes tienen mas
informacion y el reto es saber qué tipo de solucion
podemos darles cuando no solo buscan ahorro de
costes sino inversion”, opina Arranz, quien afiade
que “lo que hay que hacer es seguir escuchando
activamente al cliente y entender el lenguaje del
mercado, asi como encontrar maneras de ayudar
desde el punto de vista financiero que, a dia de hoy,
no tenemos totalmente dibujadas™.

Arranz también observa diferencias entre el
autoconsumo para empresas y el residencial. En
las primeras, la Tltima decision sobre instalar auto-
consumo suele tomarla un responsable financiero
de la compaiiia porque, en definitiva, es una linea

y €l control de costes”.

de capex amortizable, asi que depende mucho

de cdmo estén los tipos de interés y el cash flow
de la compafiia en ese momento. En la vivienda
unifamiliar, sin embargo, es necesario diversificar
los productos crediticios porque cada vez hay

mas modelos de negocio detras del autoconsumo.
“Estamos viendo distintos servicios de renting,
leasing... modelos de negocio en los que el activo ya
no pertenece al propietario de la vivienda. Por tanto,
hay que hacer todo un gjercicio didactico y un
acompafiamiento al cliente ante toda esa variedad".
Por otra parte, el director de Wivai advierte que

los departamentos de riesgo de los bancos tienen
que hacer una reflexion sobre la durabilidad que

le dan a este tipo de préstamos. “Al final, el cliente
compra en funcion de la cuota que va a tener que
pagar y no es lo mismo financiar a 7 u 8 afios que

a 20. Si queremos ser competitivos, tenemos que
hacer gjercicios en los departamentos de riesgos™.
En caso contrario, seran las empresas de servicios
las que ganen la partida. Para Arranz, el papel de
una entidad financiera es ofrecer el producto mas
competitivo en cuanto a tipo de interés, de cuota y
de duracion.

INVERSION COLECTIVA

Y ABIERTA

Fundeen es la primera plataforma de coinversion
autorizada por la Comision Nacional del Mercado de
Valores (CNMV) que permite a particulares invertir
en proyectos de energia renovable, algo hasta aho-
ra reservado a las grandes compafiias eléctricas

y los fondos de inversion. La inversion minima que
puede hacer un particular es de 500 euros. Adrian
Bautista, CEO y cofundador de Fundeen cree que el
modelo de financiacion participativa que desarrolla
esta entidad no aporta el mismo valor en todos

los tipos de autoconsumo. “En residencial de par-
ticulares, una plataforma de crowfunding como la
nuestra no es la mejor solucion porgue no tenemos
la estructura, la capacidad ni los mecanismos de un
banco y paquetizar también es arriesgado porque
no puedes dar garantias™, admite el CEO de Fun-
deen, quien resalta que el modelo de financiacion
colectiva y abierta si puede ser una buena solucion
para el autoconsumo compartido.

En cuanto a las posibilidades de negocio que el
autoconsumo brinda a las entidades financieras,
Bautista tiene claro quiEnes estaran en mejores
condiciones para aprovecharlas: “Quien sea capaz
de financiar mas barato encontrara oportunidades™.
Ademas, el CEO de Fundeen cree que hay que
encontrar una motivacion que no sea solo el ahorro
y la rentabilidad a corto plazo. En este sentido,
sugiere que “los argumentos pueden ir en la linea
de la sostenibilidad, la independencia energética

y el control de costes™. Y, finalmente, coincide con
los demas expertos consultados en que aquellas
entidades que sean capaces de extender su mo-
delo de financiacion a la pluralidad de particulares
y empresas accederan a una gran oportunidad de
negocio. @



38

()

HEVENTO

@)

SOLAR B2B - OCTUBRE 2024

JON MACIAS
Presidecte Auteetimo

J@ =

—

FERNANDO ROMERO

Ve
i ¥ NICOLAS DAUNIS MARTINEZ

- BORJA PELLICER
LIS CUTIERREZ CEO
ROBERTO GINER Responsable de

CEC Smart Salar

Director general Prasidente

de las renovables se reunen
en la Il edicion de Energyear
Autoconsumo 2024

LA SEGUNDA EDICION DE
ENERGYEAR AUTOCONSUMO
2024 SE CONSOLIDA

COMO EL PRINCIPAL
EVENTO DE NETWORKING
PARA IMPULSAR LA
TRANSICION ENERGETICA

Y LA SOSTENIBILIDAD. EL
ENCUENTRO REUNIO A MAS
350 PROFESIONALES DEL
SECTOR DE LAS RENOVABLES
EN EL HOTEL RIU PLAZA

DE ESPANA DE MADRID EL
PASADO 12 DE SEPTIEMBRE.
EN EL EVENTO, MAS DE 50
PONENTES PROFESIONALES
DE LA AUTONOMIA
ENERGETICA Y EXPERTOS
LIDERES DEL SECTOR
ANALIZARON Y DEBATIERON
SOBRE EL FUTURO DEL
AUTOCONSUMO EN ESPANA.

BERTA MOLINA GARCIA

as de 350 profesionales del sector
se reunieron en la Il edicion de
Energyear Autoconsumo 2024 para
debatir en torno a la situacion de un
sector que sigue madurando despugés de la euforia
de 2022, tanto en su variante residencial como
empresarial.
“Energyear Autoconsumo es un ecosistema Unico
donde los actores del sector pueden forjar sus
alianzas y desarrollar oportunidades de negocio en
el evento de networking mas valorado por la indus-
tria energgética, impulsando la Transicion Energética
y la sostenibilidad”, sefiala Ivan Ledesma, CEO de
Energyear.
Este encuentro se centrd en explorar todas las posi-
bilidades que ofrece el sector, ya que el autoconsu-
mo en Espafia se estima que cierre 2024 con altas
expectativas de crecimiento tras un primer trimestre
marcado por las pérdidas, subidas de tipos de inte-
r€s, alta inflacion y caidas del precio de la luz, lo que
redujo la potencia instalada, tanto industrial como
residencial. A pesar de ello, en 2023 se instalaron
1.700 MW de autoconsumo, un 4200 mas que en
2021, alcanzando un total de 7 GW. Durante el primer
y segundo trimestre de 2024, se instalaron 706
MW, con una recuperacion en el sector industrial en
el segundo trimestre. Actualmente, el aumento de
los precios de la energia y la directiva europea de
emisiones, que ampliara el sistema de derechos de
emisiones 2027, estan incentivando a las industrias
a invertir en autoconsumo para ahorrar energia y
reducir emisiones. Ademas, hay que tener en cuen-
ta que en el sector residencial, la llegada de coches
electricos asequibles desde Asia también impulsa el
autoconsumo y la instalacion de almacenamiento.
Con estos datos, se espera un crecimiento sos-
tenible del autoconsumo, que busca acercarse al
objetivo del PNIEC de 19 GW para 2030.
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Con este contexto de fondo, la primera mesa del
encuentro Navegando el futuro del autoconsumo;
retos y oportunidades en un mercado volatil abordd
el peso que tiene el residencial y el industrial en

el autoconsumo. Roberto Giner, CEO de Octopus
Energy, sefiald que “lo que vemos este afio es

que el mercado del autoconsumo, sobre todo en

el residencial, es que necesita estabilizarse en un
nUmero mensual que esté en torno a 6.000-7.000
instalaciones™.

En la mesa El autoconsumo que viene: innovacio-
nes tecnolbgicas en equipamiento, eficiencia y
ciberseguridad se abordaron temas de gran rele-
vancia a hora de llevar a cabo una instalacion como
son los equipamientos, la eficiencia o la seguridad
de la misma, temas sobre los que los ponentes
dieron su vision. Pau Borreds, product marketing
manager de Iberia de Longi comentd que, si bien en
la pasada edicion de este mismo foro presentaron
el Hi-MO X8, el primer mddulo con tecnologia back
contact de la compaiiia, “este afio presentamos el
Hi-MO 9, un producto que ahora mismo esta mas
enfocado al sector utility scale, pero que acabara
llegando proximamente al mercado del autoconsu-
mo y al mercado de la energia distribuida™

Oscar Rubio, sales manager Spain & Latam de

SL Rack, abordd la cuestion de como se esta
incrementado el tamafio de los paneles en la parte
estructural y cdmo los envios se adaptan a estas
estructuras. “Teniamos que ofrecer a los clientes
un servicio que cumpliese con las necesidades
actuales del mercado. Nuestra primera accion al
implantarnos en Espafia fue crear un almacén en
Alicante de 2.400 m?, desde donde podemos sumi-
nistrar todos nuestros kits estructurales, tanto para
cubierta como para suelo, con el objetivo principal
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de tener los productos a disposicion del cliente las
24 horas", sefiala Rubio.

A continuacion, en la mesa Regulacion y legis-
lacion: pilares del autoconsumo en su camino

a su consolidacion y crecimiento se abordp la
ordenacion juridica. Actualmente, el autoconsumo
constituye una de las palancas para conseguir los
objetivos de implantacion de energias renovables.
El autoconsumo ya es algo consolidado en Espafia,
donde actualmente estamos en torno a los 6 GW
de potencia instalada. En este sentido, la revision
del PNIEC ha actualizado de nuevo esta cifra con-
templando un objetivo de 19 GW de potencia. Es
evidente que el autoconsumo es una realidad con-
solidada. Para lograr alcanzar dichos objetivos hay
que tener en cuenta varios factores, entre ellos que
“la gestion del sistema eléctrico cada vez es mas
compleja y la electrificacion es un vector clarisimo
para conseguir los objetivos de dicha transicion”,
sefiala Blanca Losada, presidenta de Fortia Energia.
Es por ello por lo que considera que la contribucion
del cliente como participante activo en el sistema
es clave. “Sin la flexibilidad de la demanda y sin un
papel realmente activo de los clientes, es muy dificil
recorrer de manera eficiente el camino hacia la
transicion energética”, sefiala Losada.

CAMBIOS NORMATIVOS

También hubo espacio para abordar cdmo han evo-
lucionado los PPAs en los Tltimos afios, teniendo
en cuenta el gran nUmero de cambios normativos

y culturales que se han producido y cuales son los
modelos actuales que existen en el mercado. En la
mesa Herramientas para dinamizar el autoconsu-
mo: innovacion en los PPAs y los nuevos modelos
de consumo, Gonzalo Ubieto, sales director Ibérica
de Recap Energy AB, comentd que, en relacion con
la evolucion de los PPAs “estamos ilusionados, pero
porque creemos que va de la mano de la evolucion
del sector”. Ubiento apunta que los PPAs “no dejan
de ser una palanca clave para introducir como
servicio dentro de un cliente industrial y este puede
ser su primer vector de descarbonizacion”.

En estos cambios que se estan produciendo es
importante reconocer el valor en si mismo del au-
toconsumo, que “no es exclusivamente el ahorro”,
apunta Alfonso Aycart, director de Inversiones

y Desarrollo de Negocio de SotySolar, sino que
representa una estrategia energgtica del cliente.
“Es una herramienta, no es un fin", sefiala. Segln
Aycart, “dentro de esa estrategia energética, el au-
toconsumo representa una capacidad para evitar la
volatilidad de los precios™.

En la mesa El impulso al autoconsumo desde los
gobiernos autondmicos se abordd la necesidad

de establecer relaciones entre el sector privado y

el pUblico. Los expertos coincidieron en que, para
impulsar cualquier sector, el plblico debe conocer
cuales son las demandas y necesidades del sector
privado para hacerlo competitivo, sobre todo en

un mundo cada vez mas globalizado. Asimismo, el
sector privado debe comprender cuales son las
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claves, los mecanismos y los limites para que la
regulacion sea lo mas eficiente posible. Manuel
Larrasa, secretario general de Energia de la Junta de
Andalucia, comentd que, en el territorio andaluz, se
estan tramitando en renovables unos 24 GW, de los
cuales ya estan practicamente instalados 12,5. De
esa potencia que actualmente esta en marcha, el
autoconsumo representa 1,1 GW. Las caracteristicas
naturales que tiene Andalucia facilitan su implanta-
cion. “El Gobierno andaluz lo ha tenido muy claro y
la transicion energética supone un reto y una gran
oportunidad para lograr el objetivo fundamental,
que es el cambio del modelo productivo hacia una
reindustrializacion de Andalucia”, sefald Larrasa.

A continuacion, en la mesa Las nuevas instalacio-
nes de autoconsumo, disefio y gporte tecnoldgico
para superar desdfios espacidles y de conexion se
abordaron las novedades del real decreto de con-
tratacion y suministros para la adquisicion de ener-
gia para los agentes de autoconsumo. Rosalia Ri-
vas, jefa del departamento de Fiabilidad del Sistema
Electrico de Red Electrica, explicd las novedades de
esta normativa: “Se introducen modificaciones a la
normativa que regulan los requisitos tEcnicos de los
codigos que se piden a los aerogeneradores”. Sin
embargo, Rivas incidid en que “lo importante es lo
que no se pide, Y esto es el requisito de inyeccion
rapida de corriente™.

ALMACENAMIENTO EN
AUTOCONSUMO

En autoconsumo, un elemento fundamental es el
almacenamiento, asunto que se abordd en el panel
Almacenamiento para la consolidacion del modelo:
claves e innovaciones para un sistema energético
sostenible y flexible. Actualmente, en estos momen-
tos, el autoconsumo se esta entendiendo mas a
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nivel utility scale que a nivel de autoconsumo, y ahi
es donde se presenta el gran reto: entender donde
puede encajar el almacenamiento en su acopla-
miento con el autoconsumo. Segln Francisco
Lehuedg, CEO de Ampere Energy, a dia de hoy, “en
el sector residencial, el mercado estd muy afectado,
ya que la participacion del almacenamiento en au-
toconsumo residencial sigue siendo muy pequefia,
en torno al 10970™. Y apunta: “lo que si vemos es que
el mercado estad dando las sefiales correctas para
que esto vaya cambiando™.

Segln Gisela Paez, product solutions specia-
list-Spain de Solis Inverters, “es verdad que no

nos esperabamos la caida del mercado residencial
-y en consecuencia del almacenamiento que va
relacionado con &l- pero la actual situacion del mer-
cado -caida de los precios de las baterias, la bajada
del mddulo, la reduccion del precio en los equipos
hibridos- esta impulsando el almacenamiento resi-
dencial”, senalo.

En Nuevos horizontes en la financiacion del au-
toconsumo: estrategias y riesgos en tiempos de
cambio se planted cdmo la financiacion puede
llegar a ser uno de los grandes factores que con-
tribuyan a lograr esos 19 GW en 2030. Bautista,
CEO y cofundador de Fundeen, considera que la
motivacion del autoconsumo no debe centrarse
solo en la rentabilidad a corto plazo y en el ahorro,
sino que “los argumentos pueden ir en la linea de

la sostenibilidad, la independencia energgtica y el
control de costes™.

La jornada concluyd con la mesa El presente y el
futuro de las comunidades energéticas: de la pro-
blematica a la solucion en autoconsumo colectivo,
donde se abordaron cuatro grandes asuntos: la
sostenibilidad, mercado y negocio, tecnologia e
innovacion y regulacion y legislacion. En esta figura
juridica, algo mas compleja y completa que el auto-
consumo colectivo, participan diferentes actores:
ciudadania, pymes y administraciones locales. Ade-
m3s, tienen diferentes caracteristicas, por ejemplo,
el que no persiguen la rentabilidad financiera, sino
beneficios sociales, ambientales o econdmicos.
Sobre la situacion actual y futura del mercado de las
comunidades energgticas y las oportunidades de
negocio que representan, Carlos Menéndez, director
de Producto & Marketing de EDP Energia, considera
que tanto las comunidades energgticas como el
autoconsumo colectivo son necesarios para alcanzar
los objetivos establecidos de cara a 2030. “El reto
esta en ver como somos capaces de encontrar
soluciones estandarizadas que permitan realmente
aportar gigavatios a este objetivo”, sefiald Menéndez.
Energyear se consolida asi como el gran evento de
la energia renovable. De este modo, continUa siendo
la plataforma lider en pro de la transicion energgética,
reuniendo a lideres del sector y debatiendo acerca
de la situacion y oportunidades en areas clave:
renovables, storage, H2 o movilidad, entre otros. El
proximo evento tendra lugar del 8 al 10 de abril de
2025 en el Hotel RIU Plaza Espafia de Madrid. @
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